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HET ONDERZOEK VAN DE

MASSA-COMMUNICATIE IN 1961 f)

door

R. STEPHANE-CLAUSSE
Hoofd van het Studiebureau van de Belgische Radio en Televisie

Summary — Mass communication research 1961 — Two years ago, a

specialist of the problem, Dr. Berelson, Director of the Bureau of Applied

Social Research, explained in an important article that mass communication
research did not progress any longer.

To the author’s mind, things are not so distressing :

1) A new kind of pure and simple mass communication specialists have
now gone to work.

2) Content analysis has been making important steps forward. It is
now dealing with subtle problems, with such methods as nonsequential
analysis, evaluative assertion analysis, contingency analysis, close procedure,
etc...

3) Audience sociology has moved too.

At the start the audience was considered as an homogeneous mass of
disconnected individuals. This was the consequence of the methods used :
random sampling and the panel technique. Following Robert K. Merton,
numerous sociologists have devoted much of their time to the notion of
opinion leader. Some communication networks have been studied in various
communities (rural community, medical profession, plants like some of the
General Electric, etc.).

This implies new sampling techniques : snowball interviews and heavy
sampling.

4) Attitudes can now be studied in a more structured way with the
semantic differential. This tool that tens to measure the connotative aspects
of a concept, enables us to follow dynamicaly attitude change about one

concept or relative evolutions of different attitude.
To this idea are linked new theories of attitude change taking their roots

in the homeostatic laws.

5) One can distinguish a revival of functionalism but after an interesting
perspective change. What now matters is not any more to study what the
mass media are doing to the audience, but what the audience is doing with the
mass media. Now mass media functions are going to be studied at different
levels (the global level, each media level, each message or messages series
level).

(*) Vertaald uit het Frans.
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6) Till now, most of the research was only dealing with one or two
phases of the communication process. More and more, American sociologists
think that there is no serious empirical research outside of a strong sociological
model covering the whole process and connecting it significantly with the
social reality.

A white spot on the map : the control analysis or study of the messages
production.

Het onderwerp van de massa-communicatie is tot nog toe niet
goed afgebakend geworden. Men kan het trouwens vanuit ver¬
schillende standpunten benaderen : vanuit het standpunt van de
sociologie, de sociale en de experimentele psychologie, de politieke
wetenschap, de taalwetenschap, de wijsbegeerte, de studie van
de vrijetijdsbesteding, de marktstudie en zelfs de psychoanalyse.

Op het kruispunt van al deze benaderingswijzen zou wellicht
een wetenschap van de massa-communicatie kunnen tot stand
komen. Onze bedoeling is, in deze bladzijden een kort overzicht te
geven van dit studieveld. Hierbij willen we vooral de nadruk
leggen op de methoden aan de hand van dewelke bepaalde pro¬
blemen kunnen bestudeerd worden.

In een mededeling gedaan voor de Amerikaanse Vereniging
voor Onderzoek inzake de Publieke Opinie,in1959,gaf Dr.Bernard
Berelson, directeur van het Bureau voor Toegepast Sociaal
Onderzoek bij de universiteit van Columbia, een overzicht van de
huidige stand van het onderzoek inzake massa-communicatie in
de Verenigde Staten (1).

De ,,mass media research” werd de laatste 20 jaar beheerst
door vier tradities :

— Harold Lasswell, van de universiteit van Yale, ging uit van
de politieke wetenschap en hield zich bezig met het probleem van
de macht en het probleem van de propaganda met betrekking tot
de „media”. Hij gebruikte hoofdzakelijk ,,content”-analyse tech¬
nieken, vaak herleid tot een frequentie-analyse zonder meer.
Dit alles werd in grote mate aangewend tegen de Duitsers in
Wereldoorlog II en later bij de bestrijding van de Sovjet-Russische
propaganda.

— Paul Lazarsfeld,van de universiteit van Columbia,vertrok
van de sociale psychologie in de richting van de sociologie. Hij

(1) Zie „Public Opinion Quarterly”, Vol. XXII, nr. 1, 1959, biz. 1 e.v.
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bestudeerde specifieke problemen op korte termijn betreffende
het marktonderzoek. Lazarsfeld, die vooral belang stelde in het
effect van de berichten der „mass media”, maakte gebruik van
enquêtes op grond van „random sampling” of „panel” onder¬
vraging. In zijn studies over de politieke verkiezingen bestudeerde
hij de doeltreffendheid van de radio als reclamemiddel of als
politieke beïnvloedingsagent.

— Carl Hovland, van de universiteit van Yale, vertrok van de
experimentele psychologie in de richting van de sociale psycholo¬
gie en beproefde een psychologische analyse van het effect.
Hij stelde belang in de interne karakteristieken van het bericht
en onderzocht het psychologisch proces van het effect aan de hand
van laboratoriumproeven.

— Kurt Lewin, van het „Massachusetts Institute of Tech¬
nology” en de universiteit van Michigan, die op zijn beurt uitging
van de experimentele psychologie in de richting van de sociale
psychologie, bestudeerde de persoonlijke betrekkingen in de
kleine groepen, de structuur van de invloeden en de communicatie
binnen die groepen. Het ging hier om een proefondervindelijke
methode. Lewin bestudeerde namelijk het individuele gedrag
onder druk van de groep.

Naar de mening van B. Berelson zijn deze grote ideeën, deze
basismethoden, tenslotte doodgelopen. Lewin is overleden,
Lasswell en Lazarsfeld hebben het studieterrein verlaten en
Hovland zal jaren lang, geduldig variabele na variabele op¬
stapelen om de problemen van de „cognition” en van de verande¬
ring in gezindheid beter te kunnen begrijpen (i).Voor B. Berelson
boekt het onderzoekingswerk op het gebied van de massa-com-
municatie geen vooruitgang meer.

Wij menen evenwel, deze eerder pessimistische mening van
B. Berelson niet te moeten onderschrijven. Bij de studie van de
massa-communicatie tekenen zich thans duidelijk een aantal
nieuwe richtingen af, die ongetwijfeld wijzen op een heropleving
van het onderzoek op dit domein :

i) behalve de personen, komend uit de traditionele diciplines, zijn
er andere zich met onderzoek gaan bezighouden;

(i) Er weze aan herinnerd dat de tekst van Berelson van 1959 dateert en
dat Hovland deze zomer te Yale overleden is.

5



2) er is vooruitgang ten aanzien van de door de pioniers uitge¬
werkte en gebruikte methoden. Daarover zal verder worden
gehandeld, o. m. bij de bespreking van de „content”-analyse;

3) het probleem van de audiëntie wordt thans meer sociologisch
gezien, meer bepaald onder invloed van de laatste werken van
Lazarsfeld;

4) er zijn nieuwe research-instrumenten klaar gekomen, die moge¬
lijk maken :

d) in één keer verschillende momenten van het communicatie¬
proces te vatten (semantische differentieel);

b) het verschijnsel van de verandering in gezindheid beter te
begrijpen;

5) het functionalisme komt weer krachtig opduiken, maar dan na
een interessante kentering in het perspectief;

6) meer globaal gezien tracht men thans van het communicatie¬
proces modellen op te bouwen :

d) grondiger uitgewerkte en meer gedetailleerde modellen
dan het klassieke schema van Lasswell;

ld) modellen die dieper wortelen in de sociale werkelijkheid en
eigenlijk slechts door die sociale werkelijkheid betekenis
hebben. Bij het opbouwen van deze modellen bemerkt men
evenwel leemten wat betreft het voortbrengen van de mass-
mediaberichten en meer bepaald wat betreft het interessante
verschijnsel van de „feedback” der audiëntie naar de pro¬
ducent van het bericht.

Laten we thans deze nieuwe richtingen nader onderzoeken.

1. — Een nieuwe soort vorsers houdt zich thans met het
communicatieprobleem bezig. Centra voor communicatie-onder-
zoek, ontstaan uit de journalistenscholen, hebben zich gevormd
aan de grote universiteiten van de Midwest (Illinois, Wisconsin,
Michigan, Michigan State, Northwestern) en nu ook in het oosten,
zoals aan de universiteit te Boston of die van Pennsylvania en in
het westen, aan de universiteit te Stanford en de universiteit van
California te Los Angeles. De golf heeft de zeer grote traditionele
universiteiten nog niet bereikt. Dat schijnt echter slechts een
kwestie van tijd te zullen zijn.
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Het nieuwe type van vorser wil zich toeleggen op de commu¬
nicatie als zodanig. De professoren Wilbur Schramm aan de univer-
siteit van Stanford, Tannenbaum aan de universiteit van Wisconsin
en Deutschmann aan die van Michigan State, streven allen naar
de uitwerking van een zeer strikte methodologie, afwijkend van
het impressionisme en van de weinig doordachte algemeenheden
die tot nog toe door vele journalistenscholen werden verkondigd.
Er werden centra voor onderzoek opgericht, waar men het docto¬
raat in de communicatiewetenschappen kan bekomen na een
theoretische en methodologische opleiding die velen van onze
studenten zou kunnen bekoren.

2. — Voor de behandeling van de kernproblemen zullen wij
duidelijkheidshalve uitgaan van het schema van Lasswell „Wie
zegt Wat, tot Wie, met Welk effect”. Laten wij even nagaan welke
de nieuwe trends zijn bij de analyse van het „Wat”,d.w.z.op het do¬
mein van de „content”-analyse. Er tekenen zich twee richtingen af:

a) een grotere oriëntering in de richting van de „communi¬
cator”. Uitgaande van de analyse van het bericht tracht men, door
interferentie, op te klimmen tot de uitzender ervan, het weze de
Sovjet propagandist, de zieke bij een psycho-therapeutische be¬
handeling of andere;

b) men tracht meer verfijnde gegevens af te leiden, die tege¬
lijkertijd meer kwalitatief en gestructureerd zijn dan bij de fre-
quentie-analyse zonder meer. Dit aan de hand van :

— De niet-frequentiële ontleding, beschreven door Alexander
Georges van de Corporation Rand. Als wij alleen maar de
relatieve weerslag van één of meer symbolen in een geheel van
berichten noteren, lopen wij, met een klassieke kwantitatieve
benadering, gevaar een belangrijk element te missen. Een ver¬
andering van tactiek bij een propagandist b.v., blijkt soms alleen
reeds uit het naar voren treden van één enkel informatieelement.
Dat éne element werpt een nieuw licht op alle andere, maar het
komt er op aan het te ontdekken. Zulks leidt tot een vernauwing
van de verschillende categorieën der ,,content”-analyse, tot een
onderzoek van de lage frequenties en zelfs tot het eenvoudige
probleem van het al of niet aanwezig zijn van enige informatie.
Wij komen aldus tot een betere meting van de aandacht die een be¬
richtgever wijdt aan het ene of het andere type van gebeurtenis.
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— Lasswell was begonnen met de studie van het probleem der
gezindheden. Anderen, zoals Charles Osgood met zijn techniek
bestaande in de analyse van de waarde-oordelen, zijn nu bezig met het
verfijnen en het systematiseren van wat aangeduid was geworden
in een boek als „Le langage de la politique”.

Osgood’s techniek bestaat erin alle met waarde geladen termen
te verbergen; alle zinnen te veranderen in een reeks van bewerin¬
gen en vervolgens een notering te geven aan de verschillende
niet-verborgen elementen, waardoor gekwalificeerd wordt wat
wel verborgen is. Met een wiskundige bewerking kan men dan
globaliseren en b.v. zien welke gezindheid een bepaald propagan¬
dist vertoont ten opzichte van het ene of het andere symbool.

— De contingentie-analyse. Het effect van een communicatie staat
in verband met een min of meer subtiele manipulatie van haar
interne orde en van de argumentsequenties. Het moge volstaan
hier te herinneren aan de rede van Marcus Antonius in „Julius
Caesar”, die vertrekt van de praedispositie van zijn toehoorders
om lof over de partijgangers van Julius Caesar te horen,
om hen geleidelijk te brengen daar waar hij ze brengen wil.
Met de contingentie-analyse kunnen wij een dergelijk proces en
nog vele andere evoluties volgen. Wij kunnen de gedachtenasso¬
ciaties bestuderen van een propagandist, of van een patiënt in
geval van een psychotherapeutische behandeling.

Deze techniek wil nagaan met welke frequentie een bepaald
concept er een of meer andere met zich meetrekt. Zo b. v.:
wij kunnen nagaan welke symbolen in de verschillende wereld¬
kranten steeds in de buurt van het symbool „democratie” te vin¬
den zijn. Men roept aldus als het ware een tros begrippen in het
leven, die ons kunnen brengen tot een soort partiële structuur van
het bericht.

— een laatste techniek: de close-procedure. Bij deze procedure wordt
aan rechters of aan een audiëntie gevraagd een bericht te willen aan¬
vullen waarin, door weglating van bepaalde woorden openingen
werden gemaakt. Deze methode kan opleveren, een index van
sociale afstand, een interculturele index, een index betreffende de
vooruitgang die een vertaler in een taal maakt, een index van goede
communicaties, d.i. van leesbaarheid. Wij komen aldus aan de
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grens te staan van de „content”-analyse en van een meer globale
bestudering van het communicatieverschijnsel.

Deze recente trends op het gebied van de ,,content”-analyse
konden hier slechts bondig uiteengezet worden. Eén ding staat
in ieder geval vast; de ,,content”-analyse heeft zich op de door
Lasswell uitgestippelde weg ontwikkeld. Zij is zich thans in
hogere mate bewust geworden van een probleem dat de Europese
socioloog tot hier toe vooral bezig hield, nl. dat van de structuur
van het bericht.

3. — Sociologie van de audiëntie („tot Wie” in Lasswell’s
schema).

De eerste onderzoekingen en meer bepaald die van Lazars¬
feld, strekken ertoe de toehoorders te beschouwen als een min
of meer homogene massa van zelfstandige sociale atomen.

De steekproef-en de „panel”-techniek impliceerden een der¬
gelijke opvatting. Lazarsfeld en de anderen stratificeerden even¬
wel hun audiëntie met het oog op de analyse, zo b.v. met behulp
van de klassieke sociologische categorieën : leeftijd, opvoeding,
inkomen, geslacht, enz...

Hierdoor is het mogelijk geweest belangrijke informaties,
nuttig voor radio en televisie, in te zamelen. De vorsers zijn
echter op grote hinderpalen gestuit. Zo was het onmogelijk de
weg te volgen van de invloed die uitgaat van „mass media” bij
een steekproef van hier en daar uitgekozen individuen.

De ontdekking van het begrip „opinieleider”, voor het eerst
omschreven door Robert K. Merton, bij een op het einde van de
jaren ’40 ingesteld onderzoek, was het vertrekpunt van nieuwe
gezichtspunten. Men is gaan opmerken dat de invloed liep langs
preferentiële lijnen, uitgaande van bijzonder belangrijke indivi¬
duen, die met andere personen verbonden waren door banden van
vriendschap, sociaal prestige, enz.

In het begin van de jaren ’50 heeft het Bureau voor Toege¬
past Sociaal Onderzoek van de universiteit van Columbia zich toe¬
gelegd op een verfijning van het onderzoek, uitgaande van het
begrip „opinieleider”. Men heeft echter moeten afzien van de
steekproeven met toevallige keus en deze vervangen door in¬
terviews „en boule de neige”. Deze techniek leidde tot belangrijke

•werken, zoals b.v. „Personal influence” door Lazarsfeld en
Katz. In feite gaat het hier om de herontdekking van de invloed
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van de ene mens op de andere mens, die de invloed van de massa¬
communicatiemiddelen terzelfdertijd beperkt en minder direct
maakt. Het betreft hier een interpsychologie, van waaruit men
functionele netten tracht te bepalen. Dit type van enquête be¬
treffende de structuur van de communicaties in diverse gemeen¬
schappen heeft grote uitbreiding genomen. Men vindt het b.v.
terug in de sociologie van de landbouw (hoe nieuwe produkten
en nieuwe technieken ingang doen vinden bij de Amerikaanse
landbouwers ?). Verder werden op het gebied van de medische
sociologie een reeks enquêtes ingesteld door Katz, Menzel en
Coleman. Anderzijds heeft de General Electric in een van haar
fabrieken een aantal parallelle studies ondernomen onder de lei¬
ding van Dr. Klapper.

Het ziet er dus naar uit dat de audiëntie gestructureerd wordt.

4. — Waarin wordt deze beter gestructureerde audiëntie ge¬
troffen door die berichten met een beter bepaalde inhoud ?

Hierbij zullen wij melding maken van een enkele jaren geleden
klaar gekomen meetinstrument dat zeer veel aangewend is ge¬
worden bij het theoretisch en toegepast onderzoek.

Een psycholoog en taalkundige met name Charles Osgood

van de Universiteit van Illinois heeft, samen met Percy Tannen¬
baum de „semantische differentieel” uitgewerkt.

In ieder concept, in ieder teken onderscheidt Osgood :

— wat de uitgebreidheid ervan bepaalt, wat het geheel bepaalt van
de objecten waarop het van toepassing kan zijn; dit is het

denotatief aspect;

— anderzijds, alles waarmee, in onze geest, een woord omgeven is,
het ganse affect waarmee het omkranst is, onze gezindheden
ten opzichte van dat teken : dit is het connotatief aspect.
Osgood en Tannenbaum hebben een instrument uitgewerkt

waarmee het connotatief aspect kan gemeten worden. Zij nemen
daartoe indices in de taal zelf, door een steekproef uit te kiezen
van polaire adjectiefparen (goed-slecht, eerlijk-oneerlijk, koud-
warm, enz...), in verband met het te bestuderen concept.

De semantische differentieel van een concept bepalen, be¬
tekent het concept plaatsen op ieder van deze tweepolige schalen.
Uit een factoriële analyse is gebleken dat de meeste adjectief¬
paren kwamen te liggen rond drie dimensies : een algemene-
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evaluatiefactor, een machtsfactor en een activiteitsfactor. Ieder
concept is aldus gelegen in een driedimensionele ruimte, die be¬
paald wordt door bedoeld instrument. Het bestaat uit een com¬
binatie van gecontroleerde associatie en steekproefprocedure.

Aan de hand van de semantische differentieel kan dus nage¬
gaan worden hoe een concept zich in de tijd verplaatst. De
posities van twee verschillende concepten en eventueel hun
relatieve evolutie, kunnen worden vergeleken (b.v. de beelden
van Kennedy en Nixon tijdens de grote debatten van de ver¬
kiezingscampagne). Het is nu mogelijk de werkelijke doeltref¬
fendheid van een communicatieproces na te gaan of zelfs de esthe¬
tische problemen te bestuderen.

Dat alles gaat in sommige gevallen niet zonder een zekere,
voor Europese geesten hinderende vereenvoudiging.

Zo werd een onderzoek ingesteld, waarbij aan een aantal
kunstschilders gevraagd werd zes abstracte waterverftekeningen
te willen maken, waarin zij uiting zouden geven aan de idee die
zij zich vormen van de begrippen activiteit, passiviteit, macht,
zwakheid, chaos en orde. Aan een audiëntie werd dan gevraagd
de doeken te willen beoordelen volgens de semantische differen¬
tieel. Aldus kan men nagaan of het beeld dat de audiëntie zich
van het schilderij vormt, steunt op factoren die door de proef¬
nemer bepaald werden. Het procédé kan ook aangewend worden
om te controleren of een journalist of een filmcriticus zijn eigen
indrukken weergeeft. In één woord, de semantische differentieel
verschaft ons een instrument dat wij op identieke wijze kunnen
aanwenden voor verschillende momenten van het communicatie¬
proces, wat ons een zeer belangwekkende vergelijkbaarheid op¬
levert. Dit instrument leidt ook tot een betere structurering van
het traditioneel begrip van de „gezindheid”.

De semantische differentieel heeft als bijprodukt een werke¬
lijk belangrijke theorie opgeleverd, de theorie namelijk van de
samenhangende gezindheden, die een ander vorser onder een
andere vorm heeft ontdekt, nl. de dissonantietheorie van Leo
Festinger.

Beide theorieën zou men homeostatische theorieën kunnen
noemen. Aan de hand van deze theorieën kan men op een dy¬
namische wijze het verband weergeven tussen verschillende
gezindheden ten opzichte van diverse objecten. Het uitgangsidee
is zeer eenvoudig, doch kan dank zij de semantische differentieel
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door meting nauwgezet onderzocht worden. Twee informaties
trachten zich te organiseren in een congruentie, evenwicht of
consonantie. Een voorbeeld : wat gebeurt er met een socialist die
ten overstaan van een of ander probleem een welbepaalde ge¬
zindheid heeft, wanneer hij, over datzelfde probleem, een C.V.P.-
redevoering hoort ? Alles hangt af van de betrekkingen die bij de
aanvang bestonden tussen beide gezindheden. Men mag aannemen
dat, indien wat de C.V.P. verklaart, bijna consonant of niet al te
dissonant is met wat onze socialist denkt, de gezindheid van deze
laatste zich verplaatsen zal naar de C.V.P., terwijl anderzijds een te

grote dissonantie op een verwerping van het bericht zal uitlopen.
Een voorbeeld van een andere soort : als wij een auto

willen kopen zijn alle informaties die wij over auto’s bijeenbren¬
gen consonant met ons koopverlangen. Kopen wij nu een Re¬
nault, dan verwerpen we daarbij als dissonant alle informatie
die in het voordeel sprak van andere automerken.

De idee die deze theorieën beheerst is eenvoudig en wordt
door de Europese sociologen, o.m. de kennissociologen aanvaard.
De verschillende gezindheden die wij vormen, treden niet on¬
afhankelijk van elkaar op, maar groeien uit tot constellaties die in
grotere of kleinere mate weerstand bieden. Interessant is het, de
Amerikanen aldus op eigen kracht tot dat begrip van structureel
type te zien komen.

5. — Het terug naar voren treden van het functionalisme.
In de eerste jaren van het studiewerk bepaalde Lasswell

voor de massa-communicaties drie functies :

— gadeslaan van de context;

— interne coördinatie;

— overbrenging van het sociale erfdeel (i).
In beroemd geworden artikels (2) hebben Lazarsfeld en

Merton op hun beurt een aantal functies bepaald, in een andere
richting :

— de „media” verlenen een status aan allen die er aan werken en
aan alles wat zij het publiek willen aantonen;

(1) W. Schramm : Mass communications, Urbana, i960, biz. 118.

(2) B. Rosenberg and D. M. White : Mass culture, Illinois, 1957. biz.
461-465.
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— de „media” verstevigen de bestaande sociale normen door de
aandacht te vestigen op een afwijking van die sociale normen.
De „media” zetten diegenen die afwijken er toe aan stelling te

nemen. Dit kan zich voordoen op in een maatschappij zeer
centraal gelegen gebieden of integendeel op gebieden die
zich volkomen aan de rand van die maatschappij bevinden;

— een derde element is de narcotische dysfunctie van de „mass
media” : de „media” maken het volk politiek inert door het te

mobiliseren vóór een televisietoestel en het langs tussenper¬
sonen om te doen deelnemen aan gestandaardiseerde ficties,
waarin vooral psychologische problemen ter sprake komen.
Interessant is dat zich nu een soort van kentering in de per¬
spectieven aftekent. Van het begrip „effect” komt men tot het
begrip „gebruik door de audiëntie”, „functies voor de audiën¬
tie”.
Dr. Joseph Klapper, directeur van de research afdeling bij

General Electric, schrijft : „Gewoonlijk vervult de massa-com-
municatie niet, zoals men heeft kunnen geloven, de rol van af¬
doende oorzaak van verandering bij de toehoorders, maar doet
zij zich alleen gelden in een knooppunt van bemiddelende factoren
en van invloeden” (i), terwijl W. Schramm, in een boek over de
televisie en de kinderen, eenvoudig en treffend het volgende zegt :
„Van belang is niet wat de televisie de kinderen aandoet, maar wat
de kinderen met de televisie doen” (2).

Dit brengt ons op het terrein van de functies van de tele¬
visie voor de audiëntie. Voor de practici belooft dit heel wat :
Zullen zij eindelijk te weten komen, hoe de uitzendingen gegroe¬
peerd moeten worden,niet per administratieve producerende dienst,
maar volgens het gebruik dat de audiëntie er van maakt ? Pogingen
in die zin werden ondernomen, o.m. aan de universiteit te Stanford.
Het vooruitzicht is aantrekkelijk maar brengt snel ontgoocheling.

In een emotievolle uiteenzetting over het begrip „evasie” (3)
maakte Elihu Katz, van de Universiteit van Chicago, zeer veel
ophef. Hij verhief zich tegen de televisiecritici die om minder

(1) J. Klapper : The effects of mass communication, Illinois, i960, biz. 8.

(2) W. Schramm : Television and the lives of our children, Stanford Univer¬
sity Press, 1961, biz. 169.

(3) Uiteenzetting op het jaarlijks congres van de Amerikaanse Vereni¬
ging voor Onderzoek inzake Publieke Opinie (Berkeley, mei 1961).



fictie en trucage en om meer informerende en opvoedende pro¬
gramma’s vragen. Hij schreef : „Ik vermoed dat voor vele tele¬
visiekijkers de informatie werkelijk de evasie betekent, de
vlucht uit de concrete werkelijkheid, ver van de problemen der
eigen sociale ervaring.” Waarna hij eraan herinnert dat de familie-
blijspelen die men in de jaren ’40 in de radio kon horen, volgens
de toen ingestelde enquêtes, de praktische oplossing bleken te
verschaffen voor de psychologische problemen der gehuwde vrou¬
wen die ernaar luisterden.

Dit betekent in feite dat deze nieuwe functionele schikking
van de uitzendingen, moeilijk verworven langs de ene kant,
afbrokkelt langs de andere kant.

In een ander artikel (1), waarin de problemen verveelvoudigd
worden, vroeg Charles Wright dat men de niveau’s zou onder¬
scheiden waarop men het functionalisme toepast. De functies
van de instelling der „mass media” in het algemeen moeten,
zo beweert hij, afgezonderd worden van de functies van die be¬
paalde middelen, van de functies van die bepaalde uitzendingen.
Deze verschillende niveau’s zijn niet noodzakelijk harmonisch
coherent.

Wat dit laatste punt betreft, menen we persoonlijk dat een
zeker scepticisme gewettigd is : Van het mechanische effect (vrees
vanwege de intellectuelen en hoop bij de reclame-agenten) over¬
gaan op de begrippen gebruik en functies, om een door de
audiëntie gekozen doel te bereiken, is werkelijk tevens te idyllisch
en te brutaal. De oplossing zou volgens ons dienen gezocht te
worden in een derde mogelijkheid, die rekening zou houden met

de eerste twee en tevens verder zou gaan.

6. — De sociologische en andere modellen.
De meeste enquêtes op het gebied van de massa-communi-

catie hadden tot vóór kort dit grote nadeel, dat zij zich beperkten
tot één of twee momenten uit het communicatieproces. Men heeft
inderdaad geen globale enquête willen of kunnen uitdenken,
waarbij het geheel van de verschillende fasen zou worden nage¬
gaan. De laatste en misschien interessantste tendens die wij
konden vaststellen is een ernstige inspanning om sociologische

(1) C. Wright : Functional analysis and mass communication, in „Public
Opinion Quarterly”, Vol. XXIV, i960, biz. 605-620.
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of andere modellen te bouwen, waarin men iedere fase van het
communicatieproces duidelijk zou kunnen terugvinden; het moet
dan mogelijk zijn betere enquêteplannen op te maken.

In een boeiend artikel verschenen in „Sociology to-day”
hebben John en Mathilde Riley een globaal model uitgewerkt,
waarin de communicator opnieuw in zijn maatschappelijk verband
en in zijn referentiegroepen wordt geplaatst. Hij zendt berichten
uit naar een audiëntie, die op haar beurt uit tot welbepaalde refe¬
rentiegroepen behorende personen bestaat. Deze personen zenden
naar de uitzender een zekere „feedback” terug. In zijn geheel
wortelt dit proces in de globale samenleving. Er werden reeds
enquêtes ingesteld, waarbij rekening werd gehouden met dit
model, o.m. enquêtes over het effect of het gebruik van de massa¬
communicatiemiddelen bij kinderen, in functie van hun referentie¬
groep. Zo heeft men b.v. vastgesteld dat kinderen van de massa¬
communicatie een verschillend gebruik maken naargelang zij tot
de gezinsgroep dan wel tot een door hun vriendjes gevormde
groep behoren; deze enige variabele maakt het mogelijk zich
rekenschap te geven van een groot deel der resultaten.

Ik zou hier nog een aantal andere modellen kunnen ver¬
melden die afgeleid zijn van het Kurt LEWiN-model of van de
informatietheorie, modellen die bruikbaar geacht worden om
bepaalde communicatiefasen te simuleren.

Om te besluiten, nog één opmerking. Het RiLEY-model
vertoont twee leemten, nl. wat betreft het produktie- en het
„feedback”-proces. Op het gebied van de produktie werd niets
ondernomen, behalve dan enkele studies door de journalisten¬
scholen over de sociale karakteristieken van de journalisten in een
of andere stad; een degelijke, louter kwalitatieve studie, onder¬
nomen aan de Universiteit van Columbia over enkele journalisten
van grote kranten; enkele simulatieproeven en het opsporen van
het verband tussen wat een hoofdredacteur in zijn krant laat ver¬
schijnen en zijn eigen dominerende waarden. De weg is vrij
voor meer systematisch uitgevoerde enquêtes. De instrumenten
zijn voorhanden.

Sedert enkele jaren houden talrijke Amerikaanse sociologen,
onder wie Lazarsfeld, zich bezig met de problemen in verband
met de sociale organisatie. Men is gekomen tot de omvangrijke
onderzoekingen op het gebied van de sociometrie. Vermel¬
den we ook nog produktiviteitsmetingen, moraalmetingen en
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persoonlijkheidstests. We zouden de lijst kunnen voortzetten.
We willen om te eindigen nog de aandacht vestigen op het

begrip „referentiegroep”, dat toelaat een bijzondere sociologische
dimensie te geven aan de studie van de berichtenproducenten.
Ook het begrip „feedback” dat de produktie van bedoelde be¬
richten voortdurend in een veranderlijke mate komt heroriën¬
teren, begint de aandacht van de Amerikaanse navorsers op te
eisen.



EEN VERGELIJKING VAN DRIE

SOCIOMETRISCHE METHODEN

door

O. VERHOFSTAD
Lid van de Wetenschappelijke staf van het Instituut voor Arbeidsvraagstukken te Tilburg

Summary — A comparison of three sociometrie methods — This study gives
the results of a sociometrie analysis concerning a small group. Three socio¬
metrie methods, four choice criteria and three series were used. The combi¬
nation of one method, one choice criterium and one series seems to be the
zero point from which the other combinations of this three variables are
deviations. The zero point is the situation where in the sociometrie results
give the minimum of inconsistency between these results.

The method of paired names seems to be the best method of the three
used because the Ss are lead in their difficulties of choice and the distance
between reflexivity and irreflexivity is minimalized.

Het sociometrische groepsonderzoek vindt in de psychologie
steeds meer toepassing. De sociometrie, door Moreno geconci¬
pieerd en in de sociale wetenschappen geïntroduceerd, maakt ge¬
bruik van een methode, die inzicht kan verschaffen, in de sociale
structuur van een groep. Deze methode gaat uit van deze dage¬
lijkse ervaring, dat er steeds mensen zijn die om de een of andere
reden aan elkaar de voorkeur geven of die elkaar afwijzen. Kun¬
nen deze voorkeuren en afwijzingen binnen een groep vastgesteld
worden, dan hebben we een inzicht in de onderlinge verhoudingen
en de structuur van de groep. Wat is er eenvoudiger dan de groeps¬
leden zelf te vragen, hun standpunten terzake weer te geven ?
De keuze, die ieder groepslid naar voren brengt, wordt daarbij
nog eenvoudiger gemaakt door te laten selecteren aan de hand van
een criterium.

De basisgedachte van de sociometrische methode is dus, dat
de structuur van een groep te achterhalen valt, door na te gaan hoe
de voorkeurs- en afwijzingsrelaties zijn tussen de groepsleden,
wanneer de proefpersonen aan de hand van een keuzecriterium
deze relaties tot uitdrukking brengen.

Er zijn meerdere methoden in gebruik, die alle een variatie
van deze grondgedachte zijn. In ons onderzoek hebben we drie,
vaak aangewende methoden gebezigd.
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Bij het verzamelen van gegevens moeten we steeds bedenken, dat de
resultaten van een onderhoek de stempel kunnen dragen van de gebruikte
methode. Dit zal vermoedelijk ook gelden voor de sociometrische methoden.
Als dit zo is, dan kan het niet onverschillig zijn welke onderzoeks¬
methode aangewend wordt. De eigen aard van een sociometrische
methode zou wel eens voor een groot deel kunnen beslissen welke
structuur van een groep verkregen wordt. Om dit na te gaan heb¬
ben we bij de sociometrische analyse van een groep drie methoden
gebruikt :

Methode i : de pp’n werd enerzijds gevraagd aan te geven wel¬
ke groepsleden (of welk groepslid), naar eigen inzicht b.v. het
meest sympathiek zijn (is), anderzijds om aan te geven wie het
minst sympathiek zijn (is).

Methode z : de pp’n moesten de groepsleden in een bepaalde
rangvolgorde plaatsen b.v. van het meest sympathiek naar het
minst sympathiek en dit ieder naar eigen inzicht.

Methode 5 : de namen der groepsleden waren paarsgewijze
gegroepeerd. Iedere pp moest steeds van ieder paar de naam van
dat groepslid aanstrepen, dat hij het meest sympathiek van de
twee vond.

Een tweede gedachte, die ons bezighield was deze : De be¬
tekenis, die het keuzecriterium voor de kiezers heeft, is mede be¬
palend voor de groepsstructuur die zal ontstaan. Is het echter ook
niet mogelijk, dat de eigen aard van een methode onder invloed
staat van de criteria ? Of anders gezegd : de betekenis die de kiezers
aan een criterium geven, kan een dusdanige invloed hebben op het
functioneren van een methode, dat de eigen aard daarvan niet
voldoende tot zijn recht kan komen.

Om dit te onderzoeken werden de drie methoden gebruikt
bij vier verschillende keuzecriteria: A (sympathie), B (leiderschap),
C (samenwerking) en D (gedachtenwisseling).

Vervolgens wilden we nagaan in hoeverre de gebruikte
methoden functioneerden in afhankelijkheid van de kwaliteit der
te rangordenen groepsleden. Onder kwaliteit verstaan we hier het
rangordenen van zichzelf als kwalitatief verschillend van het rang¬
ordenen van anderen en verder het wel of niet rangordenen van
de formele leider van de groep.
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De drie methoden en de vier criteria werden daarom uitge¬
probeerd in de volgende drie series :

Serie I: ieder groepslid rangordende de andere groepsleden.
De formele leider (voortaan pp X) werd niet in de groep van de
te rangordenen personen geplaatst.

Serie II: ieder groepslid rangordende de andere groepsleden. De
pp X was Win de groep van de te rangordenen personen geplaatst.

Serie III: iedere pp rangordende de andere groepsleden, in¬
clusief zichzelf. Pp X werd ook hier niet gerangordend.

Proefpersonen

De zes leden van een groep. De pp X, als zevende groepslid,
deed aan het onderzoek niet mee.

Probleemstelling

Hoe is de onderlinge relatie tussen de methoden, criteria en
series ? Blijft de eigen aard der methoden, ondanks alle variaties
in criteria en series, steeds gehandhaafd ?

Benaderingswijze

De veronderstelling waar we vanuit gingen was deze : als
de drie aangewende methoden ieder een eigen stempel op de re¬
sultaten drukken, dan zal tussen de resultaten in iedere serie en in
afhankelijkheid van de betekenis der criteria voor de groepsleden
steeds eenzelfde verschil aantoonbaar moeten zijn. Eenzelfde ver¬
schil wil zeggen, dat er relatief ten aanzien van de series en de
criteria, een gelijksoortig verschil tussen de resultaten zal zijn.

Per pp werd daarom, per serie en per criterium nagegaan
hoeveel verschillende rangnummers er steeds waren bij de paars¬
gewijze vergelijking der resultaten van de drie methoden.

Voorbeeld: de resultaten met de drie methoden ver¬
kregen bij pp i t.a.v. criterium A in serie I, werden paarsgewijze
met elkaar geconfronteerd : methode i met 2, methode 1 met 3,
methode 2 met 3. Het aantal verschillende rangnummers per ver¬
gelijking werd steeds getotaliseerd. In iedere serie t.a.v. ieder cri¬
terium apart, werden per pp dus drie vergelijkingen verkregen,
die dus steeds drie totalen van verschillen opleverden per pp.

Van iedere kiezer werden op die manier 3 (series) X4(criteria)
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X 3(vergelijkingen) = 36 totalen van verschillende rangnummers
verkregen.

De vergelijking der resultaten van methode 1 met die der
andere methoden leverde enige moeilijkheden op. Methode 1

geeft immers geen rangordening van alle groepsleden, maar alleen
van de hoogst en de laagst geplaatsten in de groep. Om de resul¬
taten van methode 1 toch,vergelijkbaar te maken met die der ande¬
re methoden worden aan de niet gerangordende pp’n gelijke rang¬
nummers gegeven. Deze gelijke rangnummers zijn steeds de ge¬
middelden van de onbezette plaatsen op de ranglijst. Voorbeeld :
pp 1 geeft aan groepslid 2 rangnummer 6 en aan groepslid 5
rangnummer 1. De rangnummers van 2 t/m $ blijven over.
Voor de niet gerangordende groepsleden wordt nu het gemiddelde
rangnummer 3.5 gereserveerd.

Bij de vergelijking van methode 1 met de overige methoden,
werden de resultaten als niet verschillend beschouwd, als de rang¬
nummers van de hoogst en de laagst geplaatsten aan elkaar iden¬
tiek waren.

Resultaten

In de onderstaande tabellen staan de totalen der verschillende
rangnummers vermeld, zoals deze in iedere serie t.a.v. ieder crite¬
rium verkregen werden. De totalen der verschillen van iedere pp
apart, zijn telkens bij elkaar opgeteld.We zijn nl. niet op de eerste
plaats geïnteresseerd in de betekenis der series, methoden en cri¬
teria voor iedere kiezer apart, maar wel in de algemene betekenis
daarvan voor de groepsleden in het algemeen.

Tabel i. — Serie I.

Criteria A B c o Totaal

Methoden

1 met 2 .... 2 4 5 2 13
1 met 3 .... 2 0 6 4 12

2 met 3 .... 7 7 11 7 32

Totaal 11 11 22 13 57
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Tabel 2. — Serie II.

Criteria A B c D Totaal

Methoden

1 met 2 .... 0 0 2 0 2

1 met 3 .... 0 0 8 2 IO

2 met 3 .... 3 9 9 13 34

Totaal 3 9 J9 15 46

Tabel 3. — Serie III.

Criteria A B c D Totaal

Methoden

1 met 2 .... 9 0 2 7 18
1 met 3 .... 6 0 3 5 14
2 met 3 .... 22 9 13 16 60

Totaal 37 9 18 28 92

De tabellen 1 t/m 3 laten het volgende zien: De criteria gaan
in het algemeen ieder apart gepaard met een verschillende inconsis¬
tentie tussen de resultaten, afhankelijk van de betekenis die
de drie series voor de pp’n hadden. (Vergelijk hiervoor de rijen
„totaal” der drie tabellen).

Dat de drie series ieder een eigen betekenis hadden voor de
kiezers blijkt uit de verschillende grootte der eindtotalen. Duide¬
lijker wordt dit, wanneer we deze eindtotalen omzetten in percen¬
tages van het totaal aantal mogelijke verschillen tussen de rang¬
nummers per serie. Dit omzetten in percentages is noodzakelijk
omdat het aantal te rangschikken personen niet voor alle series
hetzelfde was. Deze percentages worden nu : Serie I : 16 %;
Serie II : 11 %; Serie III : 21 %. (Voorbeeld : voor serie II
is het totaal aantal mogelijke verschillen: 6 (kiezers) x 4 (criteria) x
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6 (mogelijke verschillen per paarsgewijze vergelijking) x 3 (ver¬
gelijkingen per criterium) =432 mogelijke verschillen in rang¬
nummers).

Uit het bovenstaande mogen we concluderen, dat de meest
strakke rangordening van de groepsleden daar ontstaat, waar de
formele leider in de groep van de te rangordenen personen is
opgenomen; dat de rangordening minder eenduidig wordt
zodra de formele leider ontbreekt in de groep van de te rangorde¬
nen personen; dat er een nog grotere inconsistentie ontstaat tussen
de resultaten der diverse methoden wanneer men zichzelf moet
plaatsen in de groep, terwijl daarbij de formele leider ook ont¬
breekt. De series hadden een eigen betekenis voor de kiezers.

Terugkerend naar de criteria : de verschillende inconsistentie
die deze telkens oproepen wijst erop dat zij in iedere serie een
iets andere betekenis hebben. Dit staat ons toe de algemene conclu¬
sie te formuleren, dat de criteria functioneren in afhankelijkheid
van de betekenis der series. Dit geldt vooral voor de criteria A
(sympathie) en D (gedachtenwisseling), in mindere mate voor de
criteria B (leiderschap) en C (samenwerking).

Ondanks de onderscheiden invloed van de criteria en van de
series op de resultaten laten de methoden steeds ongeveer dezelfde
verschillen zien. (Vergelijk hiervoor de kolommen „totaal” van de
tabellen 1 t/m 3). De enige uitzondering op deze algemene regel
schijnt te liggen in serie II (tabel 2) criterium C, waar bij de ver¬
gelijking van de methoden 1 en 3, in totaal 8 verschillende rang¬
nummers zijn, terwijl er 9 verschillende nummers zijn bij de ver¬
gelijking van de methoden 2 en 3. Op grond van de algemene regel
hadden we een kleiner aantal verschillende rangnummers kunnen
verwachten bij de vergelijking der methoden 1 en 3. (Het omge¬
keerde kan ook het geval zijn). Deze uitzondering doet zich echter
nergens anders voor. Hoewel we haar zouden kunnen verklaren,
door aan te nemen dat in dit geval sprake is van de invloed van
een criterium op het functioneren van de eigen aard van een
methode, lijkt het ons toch juist deze uitzondering te veronacht¬
zamen.

De regelmatige verschillen tussen de resultaten van de metho¬
den laten zich in de volgende conclusies samenvatten :

a) aangezien de mate van inconsistentie tussen de methoden
afhankelijk is van de betekenis van de criteria en van de series

22



voor de kiezers, functioneren de methoden in afhankelijkheid
van de criteria en de series;

b) aangezien de verschillen tussen de methoden in de drie series
steeds van dezelfde aard zijn, weten de methoden hun eigen aard
te bewaren tegen de invloed van de criteria en van de series in.

Wanneer we nu al het voorgaande samenvatten komen we tot
het inzicht, dat de methoden, de criteria en de series ieder hun
eigen grenzen stellen aan de keuzesituatie van de proefpersonen. De
combinatie van een serie, een methode en een criterium betekent
steeds iets anders voor de kiezers dan een andere combinatie van
een serie, een methode en een criterium.

Wat nu met betrekking tot het voornaamste punt van ons
onderzoekje ? We weten dat de methoden hun eigen stempel
drukken op de resultaten. De kolommen „totaal” van de tabellen
i t/m 3 laten ons verder zien, dat de resultaten van methode i

niet essentieel verschillen van die van de methoden 2 en 3. De
laatstgenoemde methoden echter verschillen in hun resultaten
aanzienlijker dan het geval is met betrekking tot methode 1.

Deze verschillen kunnen we ons grafisch voorstellen als een
rechte lijn, waarvan op de eindpunten de methoden 2 en 3, in het
midden ongeveer methode 1 ligt. Een andere voorstelling is die
van de gelijkbenige driehoek. Op de hoekpunten van de basis zijn
methoden 2 en 3 gelegen, methode 1 ligt in het toppunt. De basis
is hier groter dan één van de benen.

Dat methode 1 niet veel verschilt van de overige methoden
is te verwachten. Hier vindt geen rangordening plaats van alle
mede-groepsleden, omdat alleen de hoogst en de laagst gekwali-
ficeerden aangewezen worden.

De verschillen tussen de methoden 2 en 3 zijn echter wel
opvallend. Beide methoden beogen een duidelijke rangordening
te verkrijgen. Als er m.b.t. een keuzecriterium een redelijk vaste

rangorde bestaat, dan kan men een gelijke rangordening verwach¬
ten, welke van de twee methoden men ook gebruikt. Dit zeker,
waar de groep zo overzichtelijk is als de onze. Bovendien zou dit
zeker moeten gelden voor serie II (tabel 2), waar de meest strakke
rangordening van de drie series te vinden is (totaal aantal ver¬
schillen is 46, hetgeen n % van het totaal aantal mogelijke ver¬
schillen is). Hoe deze verschillen te verklaren ?

Er zijn twee mogelijkheden om de oorzaken van deze ver-
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schillen op het spoor te komen :a) methode 3 biedt door haar eigen
aard (de paarsgewijze vergelijking) de gelegenheid tot inconsis¬
tent kiezen (= innerlijke inconsistentie); als deze innerlijke in¬
consistentie zich in onvoldoende mate voordoet, dan moeten er
b) verschillen tussen de methoden 2 en 3 zijn, die gelegen zijn in
de vorm waarin het kiezen van de pp’n gegoten wordt. Een nadere
bepaling van deze verschillen is mogelijk door na te gaan, waar op
de ranglijst zij gelegen zijn.

Allereerst willen we onderzoeken of er sprake is van een
innerlijke inconsistentie bij methode 3. In de tabellen 4 t/m 6 staat
het aantal malen vermeld dat een kiezer een innerlijke inconsis¬
tentie liet zien bij het kiezen.

Tabel 5. — Serie II; methode 5; innerlijke inconsistentie.

Criteria A B c D Totaal

pp’n
1 0

2 - — — — 0

3 — — - I I

4 I — - - I

5 — — — — 0

6 — — — — 0

Totaal I 0 0 I 2
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Tabel 6. — Serie III; methode 3 ; innerlijke inconsistentie.

Criteria A B c D Totaal

PPn
1 I I 2

2 — — — — O

3 — — — — O

4 — — I — I

5 — — — — O

6 - - - - O

Totaal 0 0 2 I 3

De tabellen 4 t/m 6 laten zien dat er nauwelijks sprake is van
een frequent inconsistent kiezen bij methode 3. De getallen zijn
bovendien zo gering, dat men niet met zekerheid kan zeggen
dat er in deze sprake is van een duidelijke invloed van de series

en/of de criteria op deze inconsistentie. De enige conclusie die het
materiaal ons toelaat te trekken is, dat methode 3 geen (duidelijke)
aanleiding geeft tot een innerlijk inconsistent kiezen voor de proef¬
personen.

Blijft nog de mogelijkheid dat de resulterende rangorde
van methode 3 verschilt met die van methode 2. De resultaten
van het onderzoek hiernaar staan vermeld in de tabellen 7 t/m 9.

Nagegaan werd :

1) of de rangnummers van de hoogst en de laagst geplaatste pp
verschillen en of de verschillen gelegen zijn in de rangorde¬
ning van de pp’n, die op de ranglijst kwamen tussen de hoogste
en de laagste pp in;

2) of er in de series II en III een verwisseling was in de rang¬
nummers tussen de 3 laagst geplaatsten (subgroep A) en de drie
hoogst geplaatsten (subgroep B). Dit kon niet doorgevoerd
worden voor serie I omdat hier maar 5 groepsleden gerang-
ordend moesten worden.

Daar waar een verschillende rangordening m.b.t. de sub¬
groepen aanwezig was, werden deze verschillen niet meer
onder de andere rubrieken geplaatst. Het is immers mogelijk om
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Tabel 7. — Serie I; inconsistentie tussen methode zen j,

Tabel 8. — Serie II; inconsistentie tussen methode 2 en 5.

PPn Hoogste Laagste Midden Subroep B Subgroep A Totaal

1

2

3
4
5
6

I

1

1

1

N

I

| 2

2

2

3
2

l

1

1

1

1

1

-

2

0

4

4
2

Totaal I 2 I I 0 0 14

pp'n Hoogste Laagste Midden Subgroep B Subgroep A Totaal

I — — 2 2

2 — — — — — O

3 — - 2 - 2 4

4 — — 2 - — 2

5 I - 2 I — 4
6 2 - — 2

Totaal 0 IO I 2 14

Tabel 9. — Serie III; inconsistentie tussen methode 2 en 5.

pp’n Hoogste Laagste Midden Subgroep B Subgroep A Totaal

I 1 I 1 I — 4
2 1 I 2 — — 4

3 I 1 3 — 5

4 - 3 — 3

5 I 4 — — 5
6 — — 3 — — 3

Totaal 5 4 16 I 0 24
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te zeggen — daar waar de 3 hoogstgeplaatsten een verschillend
rangnummer verkrijgen — dat er dan een verschillende rangnum-
mering is t.a.v. de hoogst geplaatste persoon en personen die in
het „midden” van de schaal komen.

Daar waar bij methode 3 een gelijk rangnummer verkregen
werd, werden deze als verschillend beschouwd van de rangorde
bij methode 2.

Uit de tabellen 7 t/m 9 komt duidelijk naar voren, dat er een
inconsistentie is tussen de resultaten van de methoden 2 en 3,

welke niet te wijten is aan de mogelijke innerlijke inconsistentie die
zich bij methode 3 kan voor doen. De inconsistentie tussen de me¬
thoden 2 en 3 is bovendien vooral daar te vinden, waar het de
plaatsing van de gekozenen betreft op het midden van de schaal,
de rangnummers van 2 t/m 5 (van 2 t/m 4 voor serie I).

Uit het voorgaande bleek dat de resultaten van methode 1

het meest leken op die van methode 2 en 3. Deze overeenstemming
(of dit verschil) kan alleen de plaatsing betreffen van deze, die
op de extremen van de waardeschaal vallen. Er is echter één moge¬
lijkheid. Bij methode 1 was de kiezer vrij in het aangeven van het
aantal van degene die op deze uitersten van de schaal geplaatst
moesten worden. De overeenstemming of het verschil tussen
methode 1 en de overige methoden zou nu gelegen kunnen zijn
alleen in de bezetting van de hoogste en de laagste plaats. Is er een
duidelijke overeenstemming, dan kan de conclusie getrokken
worden dat de drie methoden aan elkaar gelijk zijn, waar het de
plaatsing van de hoogst en de laagst gekwalificeerde betreft. Is er
verschil, dan kan deze conclusie niet zonder meer getrokken
worden. De tabellen 10 en 11 bewijzen dit afdoende.

Tabel 10. — Methode 1 met 2.

Series Hoogst Laagst Totaal Algemeen
Totaal

I 2 4 6 13
IE O 0 2

Ill I 5 6 18

Totaal 3 9 12 33

Percent 9 % 27 % 36% 100 %

27



Tabel ii. — Methode i met 3.

Series Hoogst Laagst Totaal Algemeen
totaal

I 3 2 5 12

II 0 I I 10

III 2 I 3 14

Totaal 5 4 9 36

Percent M % II % 25 % 100 %

In de tabellen 10 en 11 staan in de laatste kolommen de totalen
van de verschillen vermeld, zoals die gevonden werden per serie
in de tabellen 1 t/m 3. Dit betekent dat b.v. uit tabel 10 blijkt
dat 6 van de 13 verschillen, die er zijn bij de vergelijking van de
resultaten van methode 1 en 2, te wijten zijn aan een verschillende
plaatsing van een persoon op de extremen van de ranglijst.

Wanneer we naar de rijen „totaal” en „percentage” van tabel¬
len 10 en 11 zien, dan komt naar voren dat bij de vergelijking van
de methoden 1 en 2, in totaal 12 (= 36 %) en bij de vergelijking
van de methoden 1 en 3, in het geheel 9 (= 25 %) van de verschil¬
lende rangnummers te wijten zijn aan een verschillende plaatsing
op de extremen der ranglijst. Wanneer we het X2 berekenen over
tabel 12, dan blijken de verschillen tussen de rijen „totaal” van
tabellen 10 en 11 niet significant te zijn (X2 = 3.06 ; df = 2).
We kunnen daarom aannemen dat er voor de beide vergelijkingen
van de resultaten der methoden 2 en 3, met methode 1 dezelfde
tendentie werkzaam is.

Tabel 12.

11oogst Laagst Midden Totaal

i met 2 3 9 21 53
1 met 5 5 4 27 36

Totaal 8 13 48 69
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We kunnen daarom verder aannemen, dat in het algemeen
de neiging bestaat, meer verschillende rangnummers toe te kennen
aan degene die op het midden van de ranglijst komen, dan dit het
geval is voor de beide uiterste (hoogste en laagste) posities op de
ranglijst.

De resultaten van de drie methoden laten nu de volgende over¬
eenstemming zien : welke methode men ook gebruikt, de hoogste
en laagste positie zullen over het algemeen steeds bezet worden
door dezelfde personen.

De drie methoden verschillen echter daar van elkaar, waar het
gaat om de bezetting van de plaatsen die liggen tussen de beide
extremen van de ranglijst.

Discussie

i.— De series hadden ieder een eigen betekenis voor de kiezers,
aangezien er een steeds andere mate van inconsistentie tussen de re¬
sultaten der verschillende methoden geconstateerd kon worden.
Dit betekent dat de graad van vastheid van de sociometrische struc¬
tuur afhankelijk is van de kwaliteit der te rangordenen mede-
groepsleden. Laat men de kiezers zichzelf rangordenen en/of
ontbreekt de formele leider in de groep van de te rangordenen
personen, dan bestaat er kans dat men een andere groepsstructuur
verkrijgt, dan wanneer men de kiezer zichzelf niet laat rangordenen
en de formele leider wel. Deze groepsstructuren zullen daar de
grootste verschillen vertonen, waar het de plaatsing betreft van de
personen die niet op de beide uiterste plaatsen van de ranglijst
komen.

Serie II (rangordening van alle groepsleden inclusief de for¬
mele leider, exclusief zichzelf) laat de minste inconsistentie tussen
de resultaten zien. We zullen deze serie daarom als nulpunt be¬
schouwen ten opzichte waarvan de overige series als deviaties te

beschouwen zijn.
Juist deze serie II beschouwen we als nulpunt omdat het

blijkt dat hier de strakste rangordening van de groepsleden ge¬
vonden werd. Hoe strakker de rangordening, hoe zekerder de
kiezers wisten te rangordenen. Hoe minder strak de rangorde,
hoe minder zeker de kiezers hun keuze wisten te maken. De
verschillen die er daarom tussen de series zijn, zouden we willen
verklaren met het begrip keu^eon^ekerbeid.
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2. — In het algemeen gesproken riep ieder criterium een eigen
mate van inconsistentie op tussen de resultaten met de drie metho¬
den verkregen. Het is daarom niet onverschillig welk keuzecrite¬
rium bij een sociometrische analyse gehanteerd wordt.

Bovendien had ieder criterium binnen iedere serie een iets
andere betekenis. Het is daarom evenmin onverschillig of een
keuzecriterium gebruikt wordt zonder rekening te houden met de
kwaliteit der te rangordenen personen.

Bij een sociometrische analyse moet dus steeds gezocht wor¬
den naar het criterium, dat als nulpunt kan fungeren. In ons geval
zouden de criteria A (sympathie) en B (leiderschap) beide als nul¬
punt kunnen dienen voor serie I; voor serie II is dit criterium A,
voor serie III is dit criterium B.

Ook hier willen we het nulpunt zien als het minimum aan
keuzeonzekerheid dat de kiezers laten zien, waardoor de meest
strakke rangordening der groepsleden verkregen wordt.

3. — De resultaten van de methoden 2 en 3 verschillen het
meest van elkaar, terwijl methode 1 een soort van tussenpositie
inneemt. De drie methoden stemmen daar het duidelijkst overeen,
waar het de plaatsing der hoogst en laagst gekwalificeerde per¬
sonen betreft; zij wijken daar het meest van elkaar af, waar de
bezetting der plaatsen op de ranglijst aan de orde komt, die tussen
de beide extreme posities in liggen.

Welke methode moeten we hier als nulpunt kiezen en kunnen
we de verschillen tussen de methoden verklaren met behulp van
het begrip keuzeonzekerheid ? Naar ons gevoel is dit mogelijk,
wanneer we aannemen dat methode 3 (de paarsgewijze vergelij¬
king) door haar eigen aard de minste kans biedt aan de keuze¬
onzekerheid om zich te uiten. Deze interpretatie wordt ge¬
steund door het feit, dat er bij methode 3 bijna geen sprake was
van innerlijke inconsistentie. Dit kan bij de methoden 1 en 2 wel¬
iswaar niet geconstateerd worden, omdat de aard van deze metho¬
den geen gelegenheid biedt om na te gaan of er sprake is van inner¬
lijke inconsistentie. We kiezen daarom de veiligste weg door me¬
thode 3 als nulpunt te beschouwen.

Het is daarom evenmin onverschillig welke methode men ge¬
bruikt bij het sociometrische onderzoek. Gebruikt men een metho¬
de,zonder na te gaan of deze niet een andere groepsstructuur op¬
levert dan wanneer men een andere methode gebruikt, dan loopt
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men de kans een ander inzicht in de groep te verkrijgen. Ver¬
schillende methoden kunnen een verschillende groepsstructuur
laten zien. Of deze verschillen essentieel zijn hangt af van wat men
weten wil. Maar we kunnen wel veronderstellen, dat de verschil¬
len groter zullen zijn naarmate men de „middengroepen” met
elkaar vergelijkt.

Nabeschouwing

De sociometrische methode veronderstelt, dat de kiezer
uitgaat van een rangvolgorde, welke een continuum is : de te

rangordenen personen zijn door een kiezer t.a.v. een criterium op
één rij te plaatsen van hoog naar laag. De groep zou vanuit het
standpunt van iedere pp apart een duidelijke hiërarchische op¬
bouw moeten vertonen. Deze ééndimensionale opbouw vindt zijn
referentiepunt in het eenduidig keuzecriterium.

We moeten echter goed in het oog houden, dat aan het kiezen
en het plaatsen in een rangorde altijd een vergelijken vooraf gaat.
In de sociometrische situatie is dit een actueel gebeuren t.a.v.
een keuzecriterium. Maar het vergelijken in deze situatie gaat uit
van de ervaring die binnen de groep heeft plaats gevonden. We
kunnen daarom zeggen, dat dit vergelijken een historisch gemoti¬
veerd gebeuren is : op grond van mijn ervaring met mijn groeps¬
genoten acht ik deze hoger dan die. In deze historie heeft voort¬
durend een tastend vergelijken plaats gevonden op grond waar¬
van, als impliciete maatstaf van het handelen binnen de groep, een
rangvolgorde is ontstaan. Deze impliciete rangvolgorde ligt nu
aan de basis van het actuele vergelijken in de sociometrische situatie.

Het is echter een eigenschap van het ervaren, dat het niet al¬
tijd even duidelijk expliciet te stellen is. Het is bijzonder moeilijk
om te vertellen, welke mijn ervaringen nu precies zijn met mijn
groepsgenoten. Dit zelfs wanneer mij gevraagd wordt dit ervaren
te objectiveren t.a.v. een keuzecriterium, zoals dit bij de socio¬
metrische methode gebeurt.

Daar tegenover staat echter, dat in mijn gedrag van iedere
dag een duidelijke oriëntatie blijkt t.a.v. de overige groepsleden.
Bijna automatisch ga ik op de juiste wijze om met de mij bekende
ander.

Nu kan er een grote discordantie bestaan tussen dat, wat ik in
het dagelijks omgaan met mijn groepsgenoten laat zien, en mijn
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objectivering van deze omgang. Dat wat impliciet en irreflexief
mijn dagelijkse handelen leidt en richting geeft, valt niet altijd even
juist expliciet uit te maken door de reflexie, en zeker niet waar
het denken zich richt op de eigen levenshistorie voor zover het
— in ons geval — het groepsleven betreft.

Een eerste vraag, die we daarom moeten stellen m.b.t. de
sociometrische methoden, is deze : op welke manier plaatsen deze
procedures de reflexie tegenover dat wat irreflexief gegeven is en
dat wat impliciet het handelen binnen de groep leidt ? Of een
andere formulering van hetzelfde probleem : laat de toegepaste
procedure de juiste verhouding tussen de denkende en de on¬
nadenkende mens onaangetast? Naar ons gevoel zal een goede so¬
ciometrische methode op een dusdanige manier van het denken
bij de kiezers gebruik moeten maken, dat deze niet al te storend
inwerkt op het irreflexief gegevene, dat mij meer omgeeft en in
zich opgenomen heeft, dan dat het omgekeerde het geval is: ik
omvat mijn ervaringen volledig met mijn reflexie.

De sociometrische suppositie van de rangschikking op een
continuum is niet zo maar uit de lucht gegrepen. Het dagelijks
leven is doortrokken van de ervaring, dat de mensen te rangschik¬
ken zijn naar een „liever meer” tot een „liever minder” : ik heb lie¬
ver meer met hem te doen en ik ga liever minder om met die ander.

Wanneer echter een sociometrische methode op directe wijze
deze suppositie wil waar maken door aan de pp’n te vragen welke
de groepshiërarchie is, dan veronachtzaamt deze procedure de
mogelijkheid van de tegenstelling, of minstens van de ongelijk¬
heid, die er tussen de reflexie en de dagelijkse ervaring kan be¬
staan. Zij zal zelfs in zeer veel gevallen deze ongelijkheid oproepen,
aangezien het maar zeer weinigen gegeven is op voldoende wijze
het impliciete objectief te maken. Immers, zo’n procedure richt de
reflexie op datgene wat in mijn ervaring impliciet gegeven is, zon¬
der tegelijkertijd een middel aan de hand te doen om dit sluimeren¬
de op de juiste wijze te wekken. Sluit echter een procedure aan bij
het gedrag van iedere dag en vraagt zij niet direct naar het bestaan
van een groepshiërarchie, dan bestaat de kans, dat we wel op het
spoor komen van wat richtinggevend is voor het dagelijkse
handelen. Een goede sociometrische methode moet daarom op
indirecte wijze de dagelijkse ervaring expliciet laten stellen.

In het boven vermelde onderzoekje werd gesproken over de
keuzeonzekerheid die er bij de pp’n zou bestaan. Wat moeten we
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nu allereerst verstaan onder keuzeonzekerheid ? Dit is primair de
onzekerheid welke ontstaat door de ongelijkheid, die gecreëerd
wordt tussen de reflexie en de ervaring. Deze onzekerheid is ge¬
geven in iedere vraag die de mens van het onnadenkende naar het
denkende plan overbrengt, zodat vanuit de laatste positie de
eerste belicht kan worden.

Deze fundamentele onzekerheid kan door bijkomende factoren
groter of kleiner gemaakt worden. In het boven vermelde onder¬
zoekje kwamen de series, de criteria en de sociometrische metho¬
den als zulke bijkomende factoren naar voren. Deze factoren
kunnen we zien als „elementen” in een situatie die door hun be¬
tekenis voor de pp’n een bepaalde vorm aan de primaire keuze¬
onzekerheid verlenen. De sociometrische situatie kunnen we
daarom zien als gestructureerd door de drie op elkaar betrokken
en in afhankelijkheid van elkaar functionerende betekenissen, die
een bepaalde vorm geven aan de fundamentele ambiguïteit welke
tegelijkertijd gegeven is met de excentrische positionaliteit van
de mens.

Daar, waar we aan kunnen nemen dat een methode, een serie
en een criterium een functioneel nulpunt hebben bereikt, daar
kunnen we eveneens aannemen dat deze ambiguïteit tot een mini¬
mum beperkt is. Alle verdere deviaties van deze nulpunten kun¬
nen we zien als een verdere aantasting van datgene wat ons ver¬
trouwd is in het dagelijkse bestaan. Een confrontatie met zichzelf,
wat een zekere verantwoording inhoudt van de eigen relatie tot
de andere groepsleden, betekent een verscherpte doorbreking
van wat ik als „natuurlijk” beschouw, of soms van datgene wat ik
liever als „natuurlijk” wil beschouwen. Maar deze doorbraak van
het „natuurlijke” is al gegeven in de aard van een methode. Een
reflexieve-confrontatie met de eigen „natuurlijke” leefsituatie, en
zeker die confrontatie welke een zekere mate van bezinning in¬
houdt doordat zij verheven wordt boven het practische handelen
van iedere dag, roept nu eenmaal een zekere mate van onzekerheid
op.

Voor een goed onderscheid tussen de verschijnselen, waar¬
mee we te maken hebben, is het noodzakelijk een onderscheid te
maken tussen de begrippen ambiguïteit en onzekerheid. Wat we
boven primaire onzekerheid noemden wordt het best gekarak¬
teriseerd met de term ambiguïteit. Wat in het ambigue zowel
scheidbaar als onscheidbaar voorgegeven is, ligt onderscheidbaar
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gegeven in de onzekerheid. Onzekerheid heeft betrekking op on¬
derscheiden alternatieven en het stellen van alternatieven bete¬
kent het objectiveren van datgene wat ingebed ligt in de ambi¬
guïteit. Keuzeonzekerheid is daarom te zien als een bepaalde
vorm van objectivering (expliciet stellen) in de sociometrische
situatie van datgene wat nog niet geobjectiveerd in de ambiguïteit
ligt besloten (impliciet gegeven is).

Recapitulerend kunnen we nu zeggen : doet men een beroep
op de reflexie, dan confronteert men in de allereerste plaats de pp
met de ambiguïteit die in zijn excentrische positionaliteit gegeven
is, met de mogelijkheid tot onzekerheid vanwege de mogelijke
inadequaatheid tussen reflexie en ervaring. Het ligt aan de socio¬
metrische methode (serie en criterium), in welke mate deze am¬
biguïteit op het plan geheven wordt van een geringere of
grotere keuzeonzekerheid.

Aan de hand van bovenstaande en verwijzende naar de con¬
clusies uit het onderzoekje kunnen we nu beter de eigen aard der
door ons gebruikte methodes bezien.

Methode 3 : De methode der paarsgewijze vergelijking mini¬
maliseert de keuzeonzekerheid bij de kiezers. Allereerst doet deze
procedure een beroep op het „vergelijkend ervaren”, de his¬
torische gegroeidheid van het individu in de groep. Zij richt niet
expliciet de aandacht van de kiezer op de impliciet werkzame maat¬
staf, de rangorde die aan de vergelijking ten grondslag is komen te

liggen. Verder wordt het vergelijken gesystematiseerd en ge¬
kanaliseerd doordat steeds paren van personen vergeleken worden.
We kunnen zeggen dat hier een „geleide vergelijking” plaats vindt.

De kiezer wordt a.h.w. bij de hand genomen, waardoor de
primaire keuze-onzekerheid verminderd wordt. De onderzoeker
komt daardoor op indirecte wijze achter de rangorde, die impliciet
ten grondslag ligt aan het vergelijkend kiezen van de pp. Vandaar
dat er „automatisch” een rangorde resulteert uit deze keuzen,
welke niet getuigen van een innerlijke inconsistentie.

Dit was dan ook de feitelijke reden, waarom er geconcludeerd
werd, dat de methode der paarsgewijze vergelijking het beste
inzicht gaf in de structuur van de groep.

Methode 2 : De methode der volledige rangordening plaatst
ons voor een geheel andere situatie. Deze methode vraagt twee
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dingen. Allereerst vraagt zij aan de kiezers om hun groepsleden
allen tegelijkertijd te vergelijken.

Dit vraagt een grote distantie bij de kiezer, veel meer dan bij
de paarsgewijze vergelijking. Deze grotere distantie betekent
alleen maar een toename van de mogelijkheid van een conflict
tussen reflexie en ervaren werkelijkheid. Vervolgens vraagt deze
procedure aan de kiezer om een rangordening. Dit is een vragen
naar de basis van het vergelijken, een vragen naar het expliciteren
van dat wat als historische gegroeidheid in mijn groepssituatie
als het meest vertrouwde en daarom als het minst formuleerbare
gegeven is. Juist omdat deze procedure vraagt naar de bekende
weg, wordt het vertrouwde doorbroken en weet men er geen
raad mee.

We „weten” hoe we fietsen, maar wanneer we al fietsend
analyseren hoe we dit doen, dan houden we met fietsen op en
wordt de vertrouwdheid van een dagelijkse bezigheid doorbro¬
ken.

Deze dubbele opdracht leidt tot een conflict. Juist omdat ik
niet weet te kiezen, kan ik niet tot een volgorde komen, maar wil
ik rangordenen dan moet ik ophouden met te wikken en te wegen.
De enige oplossing, die de pp dan overschiet om toch aan de
opdracht te voldoen, is het twijfelen eenvoudig opzij te schuiven
om toch maar tot een rangordening te komen.

In bovenstaande vinden we dan ook het motief om te zeggen,
dat methode 2 afwijkt van methode 3 en niet omgekeerd en dat
zij tot een wat verwrongen inzicht brengt in de structuur van de
groep.

Methode 1 : Deze methode laat het probleem der rangorde¬
ning sterk op de achtergrond staan, concentreert bovendien de
aandacht van de kiezer alleen op de personen die het hoogst en het
laagst geplaatst zijn. De methode is daarom als een veel ruwere te

beschouwen dan b.v. methode 3 is. Zij stelt de kiezer voor een
beperkt en veel minder ingewikkeld probleem dan bij methode 2

het geval is. Zij geeft daarom wel een redelijk goed inzicht in
dat wat gevraagd wordt, maar niet in de volledige structuur van
de onderzochte groep.

Het verschil tussen de drie methoden is dus niet gegeven in
het feit, dat zij de onnadenkende pp allereerst op het plan van de
ambiguïteit plaatsen — dit is bovendien een onvermijdelijk ge-
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beuren wil men (sociometrische) gegevens verzamelen, — maar
wel in de wijze waarop de keuzesituatie door de drie procedures
gestructureerd wordt in samenhang met de gebruikte criteria en
de kwaliteit der te rangordenen medegroepsleden.

Nog een laatste opmerking. Met opzet hebben we in het
bovenstaande vermeden om te spreken over het verklarende be¬
grip „psychologische afstand” tussen de groepsleden. Dit begrip
verwijst naar het verschijnsel, dat de afstand tussen de hoger ge¬
plaatsten (evenzo tussen de lager geplaatsten) op het continuum
groter en dus duidelijker is dan tussen degenen die op het midden
van de waardeschaal worden geplaatst. Dit verschijnsel zou kun¬
nen verklaren waarom de inconsistentie groter is naarmate het
midden van het continuum aan de orde komt. Men is op dit begrip
mede gekomen door het vergelijken van resultaten die verkregen
werden door middel vano.i. inadequate methoden (o.m. de „totale
rangordening”). Het heeft weinig zin om te verwijzen naar onder¬
zoekingen, die b.v. wèl de paarsgewijze vergelijking toepasten
naast andere methoden en waarbij men geen significante verschil¬
len vond t.a.v. de verschillen m.b.t. de plaatsing van de „midden¬
groep”. Factoren als de lengte van de vragenlijst, de grootte van
de groep, de kwaliteit der gerangordende groepsleden, de ade¬
quaatheid der gehanteerde criteria, de positie van de kiezer in de
groep, het wel of niet problematisch zijn van de groep e.d. spelen
hierbij een interveniërende en tot nog toe te weinig systematisch
onderzochte rol.

De enige oplossing om na te gaan of de door ons boven gege¬
ven verklaring van adequaatheid van de procedure der paarsgewij¬
ze vergelijking juist is, is een systematisch experimenteel onder¬
zoek waarbij methodisch alle variabelen gevarieerd worden.
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Résumé —• Le mercantiliste liberal Matthew Decker dans son „Essay on
the Causes of the Decline of Foreign Trade” — Après une courte notice biographi-
que de Decker nous en venons a. la notion „free-trade”, qui même dans sa
conception la plus vaste est applicable a la doctrine économique de Decker.
En effet,dans ses conceptions concernant le but de la politique économique il est

mercantiliste, tandis que dans sa conception concernant les moyens, il défend
la thèse libérale dans laquelle il est beaucoup plus intransigeant qu’Adam
Smith. Decker se révèle comme un auteur qui suit dans ses considérations une
logique trés rigoureuse. II est le type du penseur économique de la période de
transition entre le mercantilisme et le libéralisme anglais.

Alleen aan de enkele kenners van het specifiek Engels mer¬
cantilisme hoeft Decker en zijn werk niet te worden voorgesteld.
Het is inderdaad zo, dat zelfs voor diegenen die vertrouwd zijn
met de evolutie van het economisch denken in het algemeen en
met het mercantilisme in het bijzonder, deze auteur een minder
bekende, zoniet een totaal onbekende figuur blijkt te zijn (i).
Naar onze mening echter is het belang van Decker niet in over¬
eenstemming met de schaarse literatuur die we over hem aantref¬
fen (2).

Over de levensloop van Decker zelf weten we niet zo veel.
In de Dictionary of National Biography wordt vermeld dat hij
geboren werd te Amsterdam in 1679 als afstammeling van een
Vlaamse familie van handelaars die omwille van de vervolgingen
ten tijde van Alva naar Engeland vluchtte. Decker zelf had zich

(1) In E. Heckscher : Mercantilism, London, 1955, vinden wij niets
over deze auteur vermeld, en evenmin in de meeste handboeken over het
economisch denken in het algemeen.

(2) Zie bibliographische lijst.
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in 1702 als handelaar te Londen gevestigd en genoot er al vlug
faam en welstand; hij werd een invloedrijk „director” van de
Oost-Indische Compagnie, zetelde in het parlement en was in

1729 „sheriff” van Surrey. Door koning George I werd hij op
20 juli 1716 tot baron verheven. Decker stierf op 18 maart 1749.

Decker schreef 2 werken :

1743 Serious Considerations on the several High Duties, Which the
Cation in General, as well as if s Trade in Particular labours
under: With a Proposal For Preventing the Tunning of Goods,
Discharging the Trader from any Search, and Raising all the
Publick Supplies (1).

1744 An Essay on the Causes of the Decline of the Foreign Trade,
consequently Of the Value of the Eands of Britain, and On the
Means to Restore Roth.

Hermann Becker, in zijn studie over de Engelse vrijhandels-
theorie, meent dat dit laatste werk van Decker in 1734 een aan¬
vang genomen heeft, maar volgens de editie van 1749 zou het
werk pas in 1739 begonnen zijn (2). Hoe dan ook, dit Essay kende
verschillende edities (3). Ook het auteurschap werd wel eens be¬
twist, al is de meest gangbare stelling (waar wij ons bij aansluiten)
deze, dat het werk wel degelijk Decker als auteur had (4).

In onze beschouwingen over Decker steunen wij alleen op
het Essay, omdat dit werk het laatste in datum is en bijgevolg de

(1) Dit werk kende reeds in 1743 een nieuwe editie (Cat. Brit. Mus.)
cn in het volgende jaar verschenen een 3e, 4e en 5e editie. De laatst vermelde
is de 7e van 1756 (Cat. Brit. Mus.).

(2) H. Becker : Zz/r Entwicklung der englischen Ereihandelstheorie, Jena,
1922, blz. 50.

(3) Het verschijningsjaar van een 2e editie is 1749 en van een 2e editie
„with additions” is 1750 (Cat. Brit. Mus.). Andere gekende edities zijn de 4e
van 175 1 (Cat. Libr. Congress) en 1756 (Cat. Brit. Mus.). Door E. A. Jonhson
{Predecessors of Adam Smith, blz. 382, noot 45) wordt deze laatste als 2e editie
beschreven. Er zou tevens een nog veel latere editie van 1787 ( ?) geweest zijn
(Cat. Brit. Mus.). Merken we hier ook op dat het werk in 1757 een Franse
vertaling kende door J. P. de Gua de Malves (Cat. Bibl. Nat.).

(4) Over de betwisting of het werk van Decker of Richardson is, zie
Palgrave’ s Dictionary of Political Economy, en E. A. Johnson, op. cit., blz. 382,
noot 45. Dit werk, anoniem verschenen in 1744, draagt de naam Matthew
Decker in de editie van 1749. In het werk van Halkett & Laing : Dictionary of
Anonymous and Pseudonymous in English Eiterature, wordt dit Essay niet vermeld.
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uiteindelijke stand van de ideeën van Decker weergeeft. Het is
ook in dit werk dat de free-trade-gedachte van de schrijver tot

zijn zuiverste uiting komt.

Zonder daarom het probleem dat alleen reeds voor de term

free-trade kan gesteld worden in zijn volle omvang te gaan uit¬
diepen, menen wij toch dat het, om misverstanden te vermijden,
noodzakelijk is enkele regels aan deze term te wijden, want het al
of niet aanvaarden van een auteur als free-trader (i) zal in hoofd¬
zaak afhangen van de inhoud die aan dat woord wordt gegeven.

Zoals veel woorden in de loop der tijden een wisselende be¬
tekenis gekend hebben, zo ook heeft de term free-trade naarge¬
lang het object waarvoor hij werd aangewend, zijn verschillende
interpretaties gehad. Het is vanzelfsprekend dat wij het tijdens het
mercantilisme, dat per definitie bijna als de antipode-periode van
het economisch liberalisme wordt gesteld, niet over eenzelfde free-
trade-wijdte kunnen hebben als tijdens deze liberalistische periode.

Bij het doornemen van de mercantilistische literatuur kunnen
wij vaststellen dat het woord free-trade of free-trader tamelijk
veel voorkomt en dit meestal om één of meerdere inbreuken op
de staatsregeling van die tijd aan te duiden.

Van free-trade was er onder meer sprake wanneer het ging
om de strijd tegen in- en uitvoerrechten, om het bekampen van
in- en uitvoerverboden of nog met betrekking tot de vrijheid van
de export van edel metaal of geld. Doch niet alleen in deze geval¬
len, maar ook in andere nog werd diezelfde term gebruikt als
omschrijving van eisen die werden naar voren gebracht zoals : het
afschaffen van het keurslijf waarin de manufactuur was verzeild
geraakt door het gildensysteem, het toekennen van dezelfde econo¬
mische rechten aan vreemdelingen als aan eigen onderdanen, het
creëren van een handel buiten de bestaande stapelhandel om, het
toelaten aan kapitaalkrachtige lieden met verre landen handel te

drijven buiten de bestaande compagnies om, enz.
Bijaldien valt het op dat de term free-trade tijdens het mercan¬

tilisme werd gebruikt evenzeer in de betekenis van ,,het vrij

(i) Term die veelvuldig gebruikt wordt in de mercantilistische literatuur.
Ten overstaan van de Universiteit inde schrijfwijze van de term „free-trade”
en zijn samenstellingen, hebben wij de eenvormigheid nagestreefd en steeds
het bindteken gebruikt, ook wanneer misschien deze schrijfwijze om zuiver
taalkundige redenen aanvechtbaar mocht zijn.

39



handelen” als in de betekenis van „de vrije handel” en even zo
goed om deze vrijheid aan te duiden in andere economische be¬
drijvigheden dan de handel zelf.

Hoe heeft zich nu dit complexe en wisselende begrip free-
trade verder ontwikkeld ?

De eerstvolgende etappe brengt ons bij de klassieke school,
waarvoor free-trade een tot een minimum herleide staatstussen-
komst betekent.

In de 19e eeuw blijft er tussen de verschillende termen vrij¬
handel, handelsvrijheid en/of vrije handel, een onderscheid
bestaan en ook zien wij de inhoud van elk van die termen wel
eens op een verschillende wijze uitgelegd worden (1). Meer en
meer echter wordt de essentie van „vrijhandel”, de vrijheid van
de „buitenlandse handel” (2) en betekent vrijhandel dan een bui¬
tenlandse handel zonder beperkingen (5).

De moderne interpretatie van vrijhandel is niets anders dan
het tegenovergestelde van het protectionisme, m.a.w., geldt als
vrijhandel, deze buitenlandse handel, die geen protectionistische
doeleinden nastreeft. Het feit dat er al dan niet staatstussen-
komst is onder de vorm van reglementering, toltarieven, of andere,
doet hier niets meer ter zake zolang dit alles niet gebeurt met het
oog op het stimuleren van de eigen produktie (4).

Met op de zaken wat vooruit te lopen kunnen wij nu alvast
zeggen dat Decker ons niet als een zeer complexe, tegenstrijdige
en pluralistische auteur voorkomt; hoogstens treedt hij op als een

(1) H. Stein : Der liegriff des Freihandels und die praktische dedeutung des-
selben in „Zeitschrift fiir die gesammte Staatswissenschaften”, Jg. 1848, maakt
nog een onderscheid tussen vrijhandel, handelsvrijheid, en vrije handel. (Ge¬
citeerd in F. Raffel : Fnglisbe Freihandler vor Adam Smith, Tubingen, 1905,
biz. i.

Van handelsvrijheid als synoniem voor vrijhandel, doch beperkt tot
de handel (zonder onderscheid of het binnen- of buitenlandse handel gold)
vinden we een voorbeeld in het artikel Freihandler, in „Handwörterbuch der
Volkswirtschaftslehre”, Leipzig 1866, (Geciteerd door W. Bickel : Die
Wandlungen in der ökonomischen Hegründung der Freihandelspolitik, Ziirich, 1926,
blz. 3).

(2) W. Bickel, op. cit., blz. 3.
(3) G. Jahn : Freihandelslehre und Freihandelsbewegung, in „Handwörter

buch der Staatswissenschaften”, 4. Auflage, 1924.
(4) W. Bickel, op. cit., blz. 1 en F. Raffel, op. cit., blz. 1.
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zuivel dualistische figuur, want enerzijds zien wij in hem een ver¬
tegenwoordiger van het mercantilisme en anderzijds kunnen wij
hem een aanhanger van het economisch liberalisme noemen.

Bij dit eerste situeren van deze figuur in het kader van het
economisch denken is het evenwel nodig een paar algemene op¬
merkingen te maken in verband met dit dualistisch karakter.

i. — Het verschijnsel dat een auteur én mercantilistische
elementen én elementen van free-trade in zich verenigt is op zich¬
zelf niet zo opvallend, want de meeste mercantilistische auteurs
dragen in hun werk kiemen voor de latere vrijhandelsgezindheid.
Wat ons echter wel verrast bij Decker is het feit dat deze dubbele
gedachtengang mercantilisme-liberalisme zich zeer net en duide¬
lijk laat scheiden en wel derwijze dat hij in de verdediging van
zijn standpunten een vaste lijn kan houden. Het is inderdaad zo
dat Decker een mercantilist is, daar waar hij de doelstellingen van de
economische politiek uiteenzet en dat hij als een aanhanger van
het liberalisme optreedt in het verkondigen van de middelen nodig
om deze doelstellingen te bereiken (r).

2. — Onmiddellijk aansluitend bij dit kenmerk, mercantilist
in het doel en liberalist in het middel, komt de eigenaardigheid
dat de goed afgebakende dualiteit door deze auteur in elk van de
onderscheiden elementen, in een zuivere vorm en in een zeer hoge
graad wordt doorgevoerd. In zijn mercantilisme kunnen wij hem
noch een decadente, noch een progressistische figuur noemen,
maar evenmin kunnen we in zijn free-trade-politiek van hem één
enkele toegeving verwachten om, al zij het dan ook maar op kleine
schaal, aan de totale vrijheid te tornen.

Het volstaat niet zonder meer een free-trader te noemen, elke
mercantilist die het voor free-trade opneemt. Steeds hoeven wij
deze free-trader te zien „binnen de betekenis van zijn tijd”. Zon¬
der deze restrictie zouden er free-traders bij de vleet kunnen ont¬
dekt worden (2). En omgekeerd, des te meer de inhoud van het

(1) F. Raffel, op. cit., blz. 104, wijst eveneens op deze eigenaardigheid.
(2) W. Bickel, op. cit., blz. 4 : „Mit dem allmahlich wachsenden In¬

teresse der Wissenschaft für ihre eigene Geschichte begann man aber auch
der Literator des 17. und 18. Jahrhunderts grössere Auftnerksamkeit zu wid-
men. Und nun konnte die fast allen „Entdeckern” wissenschaftlicher Vor-
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woord free-trade tot een. bepaald terrein beperkt wordt, des te

kleiner in getal zullen vanzelfsprekend de mercantilisten zijn die
als free-traders kunnen doorgaan (i).

Is Decker nu een free-trader ? In welke zin moet dan het
woord free-trade worden verstaan ? Zoals we hierboven zegden
is Decker in zijn free-trade-politiek zó totaal dat hij een free¬
trader kan genoemd worden in om het even welke betekenis van
het woord (2); want hij is een voorstander van de vrijheid van
handelen, van de vrijheid van industrie, van de vrijheid van bin¬
nen- en buitenlandse handel.

Werd Decker als free-trader erkend ? Wij mogen zeggen ja,
maar dan de term free-trade in de moderne en engere betekenis
van het woord genomen (3).

Daar de free-trade-gedachte, in de ruimste zin van het woord
genomen bij Decker aanwezig was kunnen we hem omwille van
dit feit reeds een meer waardevolle plaats toekennen in de evolutie
van de economische gedachte. Immers, wanneer wij zijn free-trade
belichten, niet aan de hand van de moderne betekenis van het
woord, maar aan de hand van de meer omvattende inhoud die er
door A. Smith zelf werd aan gegeven, kunnen wij hem als een
zeer groot voorloper van deze bestempelen. Tekenen wij daarbij
Deckers free-trade af tegen het mercantilisme waarvan hij ook een
exponent blijkt te zijn, dan verkrijgt hij met dit dubbel aspect het
reliëf van een overgangsfiguur.

De ontleding van het dualisme van Decker confronteert ons
logischerwijze met de dubbele vraag : ,,Op grond van welke ele-

laufer eigentümliche Tendenz, in ihren Autor eigene Anschauungen hineinzu-
lesen, in einer im wesentlichen liberalen und freihandlerischen Wissenschaft
nicht verfehlen, mehr Schriftsteller jener Epoche unter die Zahl der Frei-
handler aufzunehmen, als sich vor dem Richterstuhl unparteiischer Kritik
rechtfertigen lasst. Hierzu bot die damals hiiufige Verwendung des Wortes
Handelsfreiheit zur Kennzeichnung ganz andere Probleme reichlich Anlass.”

(1) F. Raffel, op. cit., blz. 3-4, beschouwt als free-trader hij die free-
trade verkondigt in de moderne betekenis van het woord; hij wil dan ook
Child, Davenant en Pollexfen uit de lijst van de free-traders geschrapt zien.

(2) Alleen het expliciet verkondigen van een vrije geldexport laat hij
achterwege.

(3) F. Raffel, op. cit., blz. 84-104. H. Becker, op. cit., blz. 50-57.
W. Bickel, op. cit., blz. 67-72.
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menten is Decker een mercantilist te noemen ?” en „Op grond van
welke elementen kan men van hem zeggen dat hij geïnspireerd
is door een economisch liberalisme ?” Voor beide vragen vinden
wij het antwoord in zijn werk (i).

Beginnen we met het mercantilistisch aspect, dan merken
we in de allereerste plaats op dat Decker uitgaat van de over¬
tuiging dat de economische toestand van Engeland gedurende
de laatste jaren niet zeer schitterend was (2). Zoals voor het
orthodoxe mercantilisme is ook voor Decker de handel de al-
verwekkende factor in de economische samenleving (3). Het
ligt dan ook voor de hand dat hij op de allereerste plaats gaat
zoeken naar de oorzaken van de „decline” van de handel (4).
De reden waarom de handel, drijfkracht van de economische
bloei van het land zich niet vrij kan ontplooien (5), ligt vol¬
gens Decker in het feit dat Engeland geen handel drijft met

de „real Value” van de goederen zoals het zou moeten zijn,
maar wel met een hogere waarde, de „prodigious artificial Value”.
Deze „artificial Value” vindt haar ontstaan in de belastingen, tollen
en rechten die op de goederen worden gelegd en die „the hindrance
of their Sale abroad” uitmaken. Volgens Decker is de conditio sine
qua non om de exporthandel te verzekeren, een lage prijs en hier¬
onder dient verstaan te worden, een prijs die lager ligt dan die van
het buitenland. Indien deze voorwaarde niet vervuld is, dan zal
Engeland in een minder gunstige concurrentiepositie komen te

staan en zal het moeten toezien hoe zijn handel hem door andere

(1) Wij citeren uit de editie van 1749.
(2) Volgens J. R. Mac Culloch : Literature of political economy, London,

1845, biz. 46, doet Decker dit ten onrechte, daar juist in die jaren de handel
een meer gunstige wending nam.

(3) Voor Decker geldt handel meer in het bijzonder de uitvoerhandel,
want het is alleen door de export dat een land rijkdom kan verwerven. M.
Decker, op. rit., blz. 48.

(4) Ibid., blz. 10 : „The Causes of the Decline of our Foreign Trade
will appear to be,

I. Our present Taxes, some of which are unequal, and all of them fraught
with oppressive Consequences.

II. Monopolies, whereby the Many are oppressed fot the Gain of a Few.
III. Ill-judged Laws.
IV. Our large National Debt.”

(5) Vergeten we niet „... the great natural Advantages our Country
is blessed with superior to any Nation in Europe...” Ibid., preface, blz. V.
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landen wordt ontnomen. Vandaar de noodzaak opdat Engeland
een sterkere stelling inzake prijs zou kunnen innemen, dat niet
alleen bijkomende lasten, maar ook alle andere belemmeringen op
de handel, die op directe of indirecte weg een prijsstijging voor
gevolg hebben, worden weggenomen (i). Bijgevolg zal door
Decker alles wat de prijs komt verzwaren, als hinderlijk voor de
handel worden bestempeld en daar hij de handel „free” wil zien,
zal het er hem in de eerste plaats om gaan al deze prijsverhogende
elementen weg te werken.

De impuls gaat uit, zoals we reeds zegden, van een bloeiende
handel. Deze immers, heeft als gunstig gevolg een stijgen van de
tewerkstelling en een hoge tewerkstellingsgraad werkt op zijn
beurt stimulerend op de bevolkingsaangroei. De handel is tevens
de oorzaak van het toenemen van de rijkdom en het verhogen van
de grondwaarde (2). Reeds in de „preface” van het Essay (3) wordt
ons door Decker deze draad ter hand gesteld die, het ganse werk
door, als leidmotief zal moeten dienen om de free-trade-politiek
onder zijn verschillende vormen te bepleiten, want Decker wil in
de eerste plaats aantonen dat „vrijhandel” alleen in staat is deze
kettingreactie uit te lokken.

Typisch mercantilistisch ook wordt door Decker het twee¬
ling doel rijkdom-macht nagestreefd en alhoewel de rijkdom meer
naar het voorplan wordt gebracht, vinden we toch ook de macht
als resultante van een gunstige handel in de keten terug (4). De
weg die loopt van een gunstige handel naar rijkdom en macht
wordt door Decker als volgt geschetst.

Een gunstige handel — en hieronder moeten we verstaan een
actieve handelsbalans — geeft in de eerste plaats een aangroei

(1) Voor Decker, aanhanger van de handelsbalansleer, schijnt het alter¬
natief, lage invoerprijs en hoge exportprijs, dat we bij veel mercantilisten terug¬
vinden, niet te bestaan. Tevens wordt de lage-prijzenpolitiek door hem voor¬
gehouden niet alleen tot de buitenlandse verhoudingen beperkt, maar wordt
evenzeer op binnenlands plan als noodzakelijk geacht. Zie hieromtrent verder
in dit artikel.

(2) Decker wijst herhaaldelijk op het samengaan van de „Landed and
Trading Interests”. Het is vooral vanuit dit oogpunt gezien dat Gonner het
Essay heeft belicht in Palgrave’s Dictionary of Political 'Economy.

(5) M. Decker, op. cit., preface biz. V-VI; dezelfde redenering, maar
dan in negatieve zin vindt men biz. 67-74.

(4) Ibid., biz. 17.
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van het geldvolume en de directe gevolgen daarvan zullen zijn
een prijsstijging, een bevolkingstoename en een verhoging van
de waarde van de grond (i).Voegen we hier aan toe, dat het vooral
de zeelui zijn die de macht van het land verpersoonlijken en dat een
daling van de geldkwantiteit met zich brengt dat geen leger kan
betaald worden, dan zien we meteen dat de handel niet alleen
omwille van de hoeveelheid geld, doch ook omwille van de
machtsuitbreiding een voorname rol vervult (2).

Aldus zien we dat Decker ook het overschatten van het
geld met de meeste mercantilistcn gemeen heeft. We mogen echter
zijn beschouwingen omtrent het geld als bron van rijkdom niet
isoleren van zijn algemene gedachtengang, zoniet zouden we ge¬
vaar lopen de indruk te verwekken dat Decker over het geld een
starre en enggeestige visie had. Dat hij de voordelige handel niet
omwille van een opstapelen van de „treasure” als principe van de
economische politiek neemt, toont ons reeds de vorige paragraaf
waarin we zagen hoe de verhoogde geldhoeveelheid een tussen¬

schakel vormt in de keten gunstige effecten van die handel. Aan
het geld wordt door Decker tevens een kapitaalfunctie (kapitaal
in de zin van handelskapitaal) toegekend en het is, zich steunend
op het feit dat door de invoerrechten kapitaal aan de handel wordt
onttrokken, dat hij een argument meer vindt om zich tegen deze
handelsbelemmering te verzetten. Het feit ook dat Decker een
grote omloopsnelheid van het geld bepleit en in de toename van
de geldhoeveelheid een middel ziet om de tewerkstelling gunstig
te beïnvloeden, laten eveneens toe een beter inzicht te hebben in
de opvattingen van Decker over het geld.

In verband hiermede moet worden opgemerkt dat Decker in

(1) M. Decker, op. cit., blz. 7 : „The general Measures of the Trade of
Europe at present are Gold and Silver, which, although they are sometimes
Commodities, yet are the ultimate Objects of Trade; and the more or less of
these Metals a Nation retains, it is denominated Rich or Poor. Those Nations
that have no Mines of Gold and Silver, have no Means to get them but by
Foreign Trade, and according to the Degree of those Metals they retain, the
Prices of their Commodities, the Numbers of their People and therewith the
Value of their Lands rise and fall in proportion. Therefore if the Exports of
Britain exceed its Imports, Foreigners must pay the Balance in Treasure,
and the Nation grow rich.”

(2) Ibid., blz. 23 en blz. 145-146.
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zijn prijzenpolitiek niet de minste aandacht meer schenkt aan de
opwaartse druk die van een verhoogd geldvolume op de prijzen
zou uitgaan. Deze gedachte vinden we alleen terloops op blz. 7
van het Essay vermeld. Dit is des te verwondelijker daar de ver-
keersvergelijking (ook wel eens ten onrechte de kwantiteits-
theorie genoemd), zij het dan ook in haar embryonaire en enigs¬
zins naïeve vorm reeds bij verschillende van zijn voorgangers te

vinden is.

Een ander punt waar wij de mening van Decker zien parallel
lopen met de meeste van de mercantilistische auteurs is zijn geloof
in het heil van de lage lonen. Deze passen volledig in het kader
van zijn streven naar lage prijzen.

Uit dit alles mag ten slotte wel blijken in welke sterke mate
het denken van Decker nog mercantilistisch is, al is het wel zo dat
de bloeiperiode van deze school reeds voorbij is en dat zich reeds
herhaaldelijk een nieuw geluid liet horen. In dit verband dienen
we dan ook het dualisme van Decker te zien. Immers reeds bij hem
zien we duidelijk de kenmerken van wat weldra het economisch
liberalisme zal worden.

Om over te gaan tot de liberalistische elementen in het werk
van Decker moeten we vooreerst opmerken dat het centrale punt,
waaromheen zich de free-trade-houding van Decker weeft de lage
prijs is (1) ; een lage exportprijs verzekert de afzet in het buitenland
en van de uitvoer alleen is het, dat de rijkdom van het land af¬
hangt. Een lage exportprijs zal echter alleen dan mogelijk zijn,
in casu voor goederen die het voorwerp van de heruitvoerhandel
uitmaken, wanneer de prijs die er bij de import moet voor betaald
worden ook laag is; voor die goederen die het land zelf voort¬
brengt of afwerkt zal dienen gezorgd te worden dat de prijs van de
samenstellende bestanddelen laag wordt gehouden. Hieruit vloeit
voort dat er volgens Decker een lage prijs voor de grond- en
hulpstoffen zal moeten zijn, laag loon, lage kosten van levens¬
onderhoud, lage transportkosten en lage interest. Met een alge-

(1) „Every Home-commodity in a Free trade will find its natural Va¬
lue.” M. Decker, op. cit., blz. 49. Zie in dit verband de opmerking van Decker
omtrent de „artificial Value” supra in dit artikel.
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meenheid van lage prijzen op het programma kan het niet anders
of de politiek van Decker zal er op afgestemd zijn alles wat de
prijzen opdrijft aan te vallen.

Welke zijn, met het oog op die free-trade deze prijsopdrijven¬
de elementen ?

Als eerste groep zijn daar de gegevens die draaien rond het
monopolie onder zijn verschillende vormen. Dit is o.i. het voor¬
naamste verschijnsel dat door de free-trade-actie van Decker wordt
bekampt. Volgende aanhalingen uit de tekst van Decker mogen
hiervan het bewijs zijn : „... for a Nation that adds an artificial
Value to its Commodities by Monopolies, cannot export them in
such Quantities to foreign Ports, where they are rivalled by those
that bear only their natural Value...” (i). In dezelfde geest een
andere aanhaling : ,,... a Country that suffers them cannot send
its Goods so cheap to a foreign Market as its Neighbours, for
never yet was a Monopolized Trade extended to the degree of a
Free one; therefore any Country abounding in Monopolies must
decline in Trade...” (2). En verder : ,,A11 Monopolies raise the
price of goods...” (3). In deze gedachtenorde wordt vooreerst
door Decker zeer in het bijzonder het eigenbelang van de grote
compagnies onderlijnd, eigenbelang dat er toe leidt een kleine
afzet met buitensporige winsten te verkiezen boven een grotere
afzet met redelijke winst. Het feit dat zij op een artificiële manier
het aanbod van de goederen beperkt houden, maakt dat de prijs
ervan hoog is.

Zoals een compagnie werkt met hoge prijzen op buitenlands
niveau, zo zijn de „charters” oorzaak van het opdrijven van de
binnenlandse prijzen en zijn „freemen” de oorzaak van het op¬
drijven van het loon (4).

(1) M. Decker, op. cit., blz. 49.
(2) Ibid., blz. 43.
(3) Ibid., blz. 126.
(4) Ibid., blz. 47 : „Where Freemen exclude by Charter any of the

same Trade from settling in their Towns, have they not a Monopoly
against the rest of the Inhabitants ? Cannot they impose extravagant Prices
for their Goods on their Customers, and do they not do it ? Where no Jour¬
neyman but Freemen can work in Towns, have they not a Monopoly for
Wages against their Masters ? Do not both these Cases advance the first Cost
of Goods, to the Prejudice of their Sale abroad, and account for Foreigners
reckoning our Country so dear ?”.
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Decker neemt als vertrekpunt dat de in- en uitvoerverboden,
de prohibitieve rechten e.a., het ontstaan van een monopolie
voor gevolg hebben. Immers, ofwel worden deze prohibitieve
rechten geheven op goederen die nog door andere vreemde landen
geproduceerd worden, ofwel worden zij geheven op goederen die
ook in eigen land worden geproduceerd. In het eerste geval
krijgen deze andere vreemde landen de gelegenheid een mono¬
polie te vestigen. In het tweede geval zijn het de eigen voortbren¬
gers aan wie een voor het land schadelijk monopolie wordt gege¬
ven. Decker zelf illustreert deze redenering aan de hand van
verschillende voorbeelden uit de praktijk gegrepen, waarvan wij
er hier een paar aanhalen.

Het weren van de invoer in Engeland van het vee en de boter
vanuit Ierland maakt dat dit eerste land in een afhankelijke positie
zal komen te staan t.o.v. de andere landen die deze zelfde produk-
ten leveren. Deze toestand is des te meer schadelijk aangezien
Engeland zijn invoer van het goedkoop leverend land (Ierland)
naar duurdere landen verlegt; deze duurdere levensbehoeften
zullen uiteindelijk hun weerslag vinden in een verhoogde export¬
prijs van de produkten van Engeland (i). Een analoog geval ter
illustratie is het invoerverbod op de Spaanse olie. Steeds met het¬
zelfde principe wil Decker het verkeerde van de Engelse econo¬
mische politiek t.o.v. Frankrijk ten tijde van Karel II en Willem III
aantonen, toen prohibitieve rechten en invoerverboden voor ge¬
volg hadden dat men in Engeland duurder linnen moest aankopen
van Duitsland en Holland alsook duurdere zijde van Italië en
Holland.

Wat nu het tweede geval betreft, te weten de vestiging van
een binnenlands monopolie, haalt Decker o.m. het hypothetisch
geval aan dat „... we should take it into our Heads, in spite of all
Taxes and Disadvantages, to make all our own Linens, and, in
order to restrain the Importation of foreign Linens, put on them
all the same Duties we lay on the French; well now, Money is to

be saved to be sure ! the Poor employed and fine things done; but
alas ! this Restraint will not make our own Labour one Farthing
cheaper, but the dearer ; for our own Linen Manufacturers having
a Monopoly against the rest of the People, and a vast Demand will

(i) M. Decker, op. cit., biz. 49 : „Their Dearness raises the Price of
Labour, dear Labour makes dear Goods;...”.
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certainly raise their Prices; but not being able to supply Quantities
sufficient, some foreign may pay the high Duties, some will be
smuggled and sold cheaper than what pays Duties, but still
dearer than before the laying on this additional Duty, which we
will suppose to advance the Price of Linens to the People only
i s. per Head” (i).

Het feit ook dat de invoer van bepaalde goederen alleen mag
gebeuren door eigen onderdanen, brengt met zich dat ook zij in
hun handelsbranche een monopoliepositie verwerven. Steeds om
dezelfde reden (het artificieel opvoeren van de prijs door het af¬
remmen van het aanbod) wordt ook de Navigatieakte als een vorm
van monopolie in de verkeerssector door Decker veroordeeld (2).
Evenzo worden wetten om de export van wolprodukten vanuit
Ierland te verhinderen, als een monopolievorming behandeld.
Er weze tevens op gewezen, dat Decker meent dat deze verboden
moeilijk effectief te maken zijn om technische redenen.

Buiten deze monopolies kunnen bij Decker een tweede groep
van prijzenstimulerende invloeden in het kader van de free-trade-
politiek gereleveerd worden.

Vooreerst zijn daar de invoerrechten die in zeehavens worden
geheven (Decker zelf behandelt deze onder de hoofding
„taxes”) (3). Deze hebben verschillende nadelige invloeden op
de goede werking van de economie; meer in het bijzonder
echter leggen zij een rem op de mogelijkheid om Engeland als
een algemene stapelplaats te laten functioneren, aangezien de
handelaars liever met hun kapitaal naar het buitenland gaan waar
dergelijke lasten niet worden gelegd. Evenzo zal hierdoor de
mogelijkheid van een heruitvoerhandel sterk worden geremd,
want zelfs wanneer de draw-back voorzien zou zijn, dan nog
zouden de handelaars zeer benadeligd worden door het feit dat
hun geld ter waarde van de invoerrechten voor de tijd dat de
goederen in de haven blijven liggen geblokkeerd is. Andere
nefaste effecten van deze rechten zijn : het hinderen van de afzet
van de eigen produkten, het stijgen in prijs van de hulpstoffen

(1) M. Decker, op. cit., blz. 115.
(2) Ibid., blz. 53-54 en blz. 139.
(3) Ibid., blz. 21-22.
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voor de (wol)manufactuur. Decker stelt ook in dit geval het af¬
wentelen van de economische lasten vast (i).

Onder deze tweede groep behandelen wij ook de premies,
die door Decker onder de hoofding „ill-judged laws” worden
behandeld. Door deze premies immers worden de voordelen aan
het buitenland gegeven als lasten op het eigen land gelegd, wat
het nadelig effect in verband met de concurrentiepositie dubbel
zwaar maakt. Decker heeft het vooral over de premies op de uit¬
voer van levensmiddelen (graan, vlees, vis) die de prijs voor de
eigen levensbehoeften doen stijgen met als gevolg een stijging
van de exportprijs van alle voortgebrachte goederen.

Onder prijsopdrijvende factoren, die echter geen aanleiding
zullen geven tot free-trade-beschouwingen (alhoewel ze voor
Decker ook het onderwerp van voorgestelde hervormingen zullen
uitmaken), zijn vooreerst de belastingen te vermelden. Zij zijn het
inderdaad die maken dat Engeland een duur land is, want het
buitenland waar de mensen niet zo zwaar belast worden kan met

lagere prijzen concurrerend voor Engeland optreden. Het zijn
de belastingen op de goederen van levensnoodzakelijkheid vooral,
die de aandacht van Decker wegdragen, zo o.m. de belasting op het
zout en de belasting op hulpstoffen in het produktieproces; maar
ook de belastingen op andere verbruiksgoederen vallen nadelig

(i) „They (customs) ruin Manufactories, more especially the Woollen.
Customs prevent the bartering away our Manufactures for foreign Goods,
not only for our own Consumption, but also for exportation which might
enlarge the Vent of our Goods ten times more than it now is; for if a Merchant
now exports Woollen Goods, and would barter them for Wines, the Duties
on them would amount to more than the Cost of his Woollen Goods; so that
he must have a double Capital for such an Adventure, or let it quite alone,
whereby the Sales of great Quantities of Woollen Goods are lost to the Nation.
As customs enhance the Expences of our Navigation, the Freights must be
raised accordingly, whereby the prices of the Sope, Oil, and Dye-Stuffs used
in manufacturing our Wool, are advanced to the Maker, and the Freights on
the Cloths or Stuff's exported being also raised, are additional Clogs upon the
Sales of our Woollen Goods”. M.Decker, op. cit., biz. 27-28. ,,... he is cramped
by this Duty, part of his Capital in Trade is taken away to pay it, the Interest of
which, and Officers Fees in and out, make the Oil to dear to export, he is not

allowed that profit, he must sell at home, and must shift the load from his
Shoulders, on the Manufacturer, who uses it, and he on the Consumer, where¬
by our Goods are rendered dearer, and less capable of Exportation”.
Ibid., biz. 125.
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uit voor de handel, gezien het feit dat belastingen steeds voor een
groot gedeelte afwentelbaar zijn en dan meestal toch in de uit¬
eindelijke exportprijs verwerkt zijn (i).

Een tweede grote uitgave is deze vertegenwoordigd door de
armensteun, want deze are a heavy tax on the Industrious to
maintain the Idle” (2). Deze kosten zouden volgens Decker kun¬
nen verminderd worden door betere armenwetten.

Op te merken valt dat Decker in zijn anti-monopolie gezind¬
heid e.d. zich niet beperkt tot het aanduiden van hun ongunstige
(stimulerende) invloed op de prijzen alleen, maar dat hij ook met¬
een hun ongunstige (remmende) invloed op de andere economische
en politieke activiteiten vermeldt.

Hoe zal Decker nu de strijd aanbinden tegen al deze econo¬
misch ongezonde krachten. Hierop geldt één kort antwoord :
een „absolute vrijhandel”. Daarin is o.m. begrepen :

— Het gewoonweg afschaffen van de monopolies.

— Het openstellen van de Ierse handel.

— Het afschaffen van de in- en uitvoerverboden, zelfs deze welke
hun ontstaan vinden in een represaillepolitiek of in het geloof
in de gunstige handelsbalans (3). De ongegrondheid van dit
laatste argument tracht Decker aan te tonen aan de hand van
de verhouding Engeland-Frankrijk.
Aangezien voor Decker de vrijhandel als het voornaamste
middel gezien wordt om geld in het land te krijgen en mede
door het feit dat dit geld de ,,sinew of war” is, ziet hij niet

(1) Van belang ook is het feit dat Decker wijst op het kringloopeffect
van de verhoogde belastingen. Door de prijzen van de goederen in de hoogte
te drijven vinden deze laatste een verminderde vraag, hetgeen de produktie
remt en de werkloosheid in de hand werkt. Daaruit vloeit voort een dalend
inkomen waarop de bestaande belastingen proportioneel zwaarder zullen druk¬
ken. M. Decker, op. cit., blz. 40.

Vandaar Deckers voorstel om de belastingen af te schaffen en te vervan¬
gen door een single-tax op luxegoederen. Ibid., blz. 76 e.v.

(2) Ibid., blz. 58-59.
(3) Wat de invoerverboden betreft, om het even of deze hun grondslag

vinden in het handelsbalansargument of in protectionistische overwegingen,
zij worden door Decker afgekeurd en de beide argumentaties weerlegt hij
door aan te tonen dat deze invoerverboden altijd in het nadeel van het agerend
land uitvallen.



in waarom uit oorlogsmaatregelen de vrijheid van de handel
zou moeten ingedijkt worden (i).

— Het invoeren van een „free-port trade”. Dit zal op slag alle
ongunstige gevolgen teweeggebracht door de in- en uitvoer¬
rechten doen verdwijnen (2).

— Het intrekken van de subsidies op de export van graan (3).

— Het toekennen aan de vreemdelingen van hetzelfde recht dat
aan de eigen orderdanen verleend wordt (4).

Op het liberalistisch klimaat van dit alles hoeft nauwelijks ge¬
wezen te worden.

Een ander, uit liberalistisch oogpunt gezien, belangrijk punt
is het feit dat Decker ten zeerste gesteld is op de economische
vrijheid van het individu. Dit mocht tot hiertoe reeds blijken uit
Deckers aanvallen gericht op de verschillende monopolievormen
en uit zijn eis om aan de buitenlanders dezelfde handelsfaciliteiten
te geven die de eigen onderdanen genieten. Volgens Decker heeft
het individu het recht om door zijn arbeid in zijn levensonderhoud
te voorzien; het is trouwens een natuurrecht dat de mens, door
niets gebonden, zijn krachten naar eigen vermogen kan gebruiken.

Voor Decker geldt het parallellisme van de belangen niet als een
motivering voor een staatsinterventie. Integendeel zou dit paral¬
lellisme een reden zijn om alle belemmeringen van de economische
activiteit van het individu uit te schakelen (5).

Aansluitend bij deze belangenharmonie wijst hij o.m. op de
onderlinge afhankelijkheid tussen handel — industrie — land¬
bouw.

(1) M. Decker, op. cit., blz. 132-133. Anderzijds begrijpen we hoe
Decker, mede om het belang dat hij aan het geld om deze reden geeft, zich in
zijn free-trade-politiek niet expliciet voor een vrije geldexport uitspreekt.

(2) Ibid., blz. 96-111.
(3) Ibid., blz. 157-164. Als voorstel ter verlaging van de kosten van

levensonderhoud brengt Decker ons (zoals veel andere Engelse mercantilis-
tische schrijvers) het oprichten van publieke opslagplaatsen voor het graan
naar voren.

(4) Ibid., blz. 98 en blz. 157.
(5) Dit is dan ook een van de redenen voor Decker om geen monopolies

toe te laten, daar door deze een kunstmatige breuk ontstaat in deze harmonie
van de belangen.

52



Uitgaande van een handel die vrij is en die in de ogen van
Decker dan ook een bloeiende handel zal zijn, zullen de belangen
van de industrie en de landbouw er op een harmonieuze manier
aan gekoppeld zijn. Vanuit dit standpunt is het begrijpelijk dat
Decker de symptomen van een vervallen buitenlandse handel
gaat zien, niet alleen in een passieve handelsbalans, maar ook in
de toestand van de industrie, het armenprobleem, de wolprijs e.a.

De binnenlandse handel zit aan de buitenlandse handel vast,
want indien de buitenlandse niet schitterend geweest is, zal er
minder koopkracht in het land zijn en zal meteen de vraag voor
goederen in het binnenland teruglopen.

Daar waar Decker het heeft over het nadeel van de tollen in
zeehavens en het feit dat hierdoor het kapitaal van de handelaar
wordt verminderd, wijst hij er op dat het vaak gebeurt dat, wan¬
neer de handelaar een tekort aan liquide betaalmiddelen kent,
en hij én invoerrechten én producenten moet betalen, hij er de
voorkeur aan geeft het eerste te doen, wat dan natuurlijk nadelig
voor de industrie en de tewerkstelling zal uitvallen. Trouwens in¬
dien invoerrechten op grondstoffen, goederen van levensnood-
wendigheid enz. worden gelegd, komen die uiteindelijk toch de
eindprijs verzwaren en een beknotte afzet vindt zijn weerslag
in een daling van de produktie. Ander voorbeeld is het feit dat,
een vrije handel niet alleen de wolindustrie er weer zal bovenop
helpen, maar dat, „...encouraging our People by the utmost
Freedom of Trade, will enable them, by cheap Labour to carry all
Manufactures we are naturally capable of to the utmost Heights
and in them foreigners could not hurt us, no restraint being effec¬
tual as cheap Prices;...” (i).

Is de positie van één van de industrieën schitterend, dan volgt
bijna automatisch dat de situatie van de andere industrieën er
ook op verbetert (2).

(1) M. Decker, op. cit., blz. 114.
(2) Ibid., blz. 99-100 : „It is a just Remark, that one flourishing Manu¬

factory promotes all others; for the better Employment the People have, the
better they live, and the more they spend for a comfortable Subsistence ;

A Manufacturer who earns by his Industry enough to purchase warm Clothing
and hearty Food, is a greater Encourager of the Industry of others, than a
Beggar covered with Rags and starving with Hunger; therefore it need not
seem a Wonder, that when our Woollen Trade flourished, all others prospered,
and the Poor’s Rates were low; and that the Reverse now happens by the
Decline of it.”
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